
Wir gratulieren der COBA als einer der füh-
renden Handelskooperationen im Dach-
handel ganz herzlich zum 45. Geburtstag.

Grußwort

45

Seit vielen Jahren ist die COBA für unse-
ren Verband ein wichtiger Partner als Ver-
bund der Bedachungsfachhändler. Wir 
betonen ja immer wieder, dass wir uns 
im Dachdeckerhandwerk als eine große 
Familie sehen; und hier spielt auch die 
COBA eine wichtige Rolle. Denn die 
Dachdecker profitieren nicht nur von 
dem umfangreichen Sortiment des Fach-
handels, sondern sie nutzen ebenfalls ger-
ne das umfangreiche und praxisorientier-
te Schulungs- und Seminarangebot. Aber 
noch mehr verbindet uns mit der COBA: 
Da ist zum einen die langjährige Unter-
stützung der Aktion DACH zu nennen, 
eine Initiative, die der ZVDH gemeinsam 
mit der Bedachungsindustrie und dem Be-
dachungsfachhandel vor genau 25 Jahren 
ins Leben gerufen hat. Auch die ausdrück-
liche Unterstützung des Meistervorbehalts 

freut uns sehr und macht deutlich, dass 
wir an einem Strang ziehen und uns ge-
genseitig unterstützen.

Ganz besonders aber möchte ich die gute 
Beziehung zu Bernd Lordieck erwähnen, 
den wir als engagierten Nachfolger ken-
nen und schätzen gelernt haben. Wir freu-
en uns, mit ihm als neuen Geschäftsführer 
erfolgreich gemeinsam zu arbeiten und 
wünschen ihm an dieser Stelle viel Erfolg 
für seine künftigen Aufgaben.

Herzliche Grüße

Ihr Karl-Heinz Schneider

COBA-Jubiläums-Zeitung
1970 – 2015 Jahre starke DACH-Gemeinschaft 20. Oktober 2015

45 Jahre COBA – das ist ein weiterer Mei-
lenstein in der erfolgreichen Geschichte 
unserer Kooperation. Dank treuer Kun-
den, fairer Lieferanten und engagierter 
Gesellschafter kann die COBA heute mit 
Stolz auf dieses Jubiläum blicken. Denn 
gemeinsam ist es uns gelungen, aus der 
anfänglich kleinen Kooperation mit ihren 
fünf Gründungsgesellschaftern einen leis-
tungsstarken und wegweisenden Markt-
partner der DACH-Branche zu entwickeln.

Danke für 45 Jahre COBA!
Liebe Kunden des COBA-Fachhandels,
liebe COBA-Vertragslieferanten und Geschäftspartner,

Bernd Lordieck, Geschäftsführer der COBA
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Die Idee zur Gründung der COBA am 
20. Oktober 1970 erwies sich schnell als 
Erfolgsmodell. Gemeinsam am Markt zu 
agieren, den Erfahrungsaustausch mit Kol-
legen zu pflegen und dabei doch unter-
nehmerisch unabhängig zu bleiben – das 
waren und sind wesentliche Vorteile der 
COBA, gestern wie heute. Studien bestä-
tigen immer wieder, dass Händler in leis-
tungsstarken Kooperationen wirtschaft-
lich stabiler sind als Unternehmen, die 
alleine am Markt agieren. Das bedeutet 
für Kunden und Lieferanten stabile, ver-
lässliche Partnerschaften über viele Jahr-
zehnte.

Und noch eins macht die COBA so be-
sonders: alle unsere Gesellschafter sind 
mittelständische Familienunternehmen. 
Hier steht der Mensch im Mittelpunkt – 
und das merkt man einfach am sympathi-
schen Umgang miteinander. Wir pflegen 
und fördern ein aktives Netzwerk auf al-
len Ebenen. Erfahrungs- und Gedanken-
austausch wird bei uns groß geschrieben. 
Unabhängig von der Unternehmensgröße 
zählt hier jede Stimme.

Unser Dank zum 45. Geburtstag gilt al-
len Dachhandwerker-Kunden, die ihren 
COBA-Fachhändler vor Ort erfolgreich ma-
chen, genauso wie unseren COBA-Ver-
tragslieferanten, die uns mit einer fairen 
Zusammenarbeit vielfach unterstützen.

In unserer heutigen Jubiläumszeitung ha-
ben wir viele interessante Informationen 
rund um die COBA für Sie zusammenge-
fasst. Neben einem Einblick in die Historie 
von der Gründung bis heute, lesen Sie auf 
den Seiten 3 bis 5, wie die COBA entstan-
den ist und was sie heute ausmacht. Im An-
schluss daran stellen wir Ihnen alle COBA-
Fachhändler mit ihren Standorten vor. So 
erhalten Sie einen kleinen Überblick über 
das flächendeckende COBA-Netzwerk mit 
seinen mehr als 1.200 Mitarbeitern, die 
täglich für ihre Kunden da sind. Viele un-
serer COBA-Vertragslieferanten präsentie-
ren sich auf den Seiten 17 bis 30.

Ich wünsche Ihnen viel Spaß beim Lesen 
unserer Jubiläumszeitung!

Ihr Bernd Lordieck

Karl-Heinz Schneider, Präsident des Zentralver-

bandes des  Deutschen Dachdeckerhandwerks



Die COBA gestern und heute
Immer wieder neue Impulse für Kunden, Gesellschafter und Vertragslieferanten

1998 Einführung der 2-jährigen Ausbil-
dung zum  „Bedachungsfachwirt 
(COBA)“ für Mitarbeiter des 
 COBA-Fachhandels. Bis heute 
 haben fast 90 junge Mitarbeiter 
die Ausbildung erfolgreich abge-
schlossen.

2002 Gründung des Arbeitskreises „Vertrieb“: 
Beginn der gemeinsamen, zentral organisierten Vertriebsaktivitäten

2002 Einführung eines elektronischen Kommuni kationssystems 
mit Intranet und E-Mail

2003 Einführung von Dach&Mehr, 
dem COBA- Prämienprogramm 
für Dachhandwerker

2008 COBA ist Mitgründer des Verbandes 
Deutscher Bedachungs-Fachhändler (ZDBF)

2009 Einführung des Newsletters 
COBAkompakt für 
COBA-Vertragslieferanten

2010 Einführung des Newsletters 
COBAdirekt für Dachhandwerker

2011 Der erste COBA-Imagefilm 
erscheint

www.youtube.com/
COBAinOS

2011 Start der Kampagne 
„Orange ist sympathisch!“

2012 Seit 2012 unterstützt die COBA 
die Aktion DACH des ZVDH mit 
einer jährlichen  Förderung.

2014 Neuer COBA-Internetauftritt unter 
www.coba-osnabrueck.de

2015 Bernd Lordieck tritt als neuer 
 Geschäftsführer in die COBA ein. 
Heinz-Jürgen Kemming geht nach 
mehr als 41 „COBA-Jahren“ in 
den  Ruhestand.

20.10.2015 Die COBA wird 45 Jahre!

20.10.1970 Unternehmensgründung durch 
fünf nord deutsche Bedachungs-
fachhändler, handels registerliche 
Eintragung in Osnabrück
Die vier Buchstaben „COBA“ 
sind eine  Abkürzung für die 
 Bezeichnung „COoperation 
 Bedachungs-Artikel“.

1973 Heinz-Jürgen Kemming übernimmt die  Geschäftsführung 
von Ernst-August Kirchhoff, einem der Gründer der COBA.

1973 Die COBA nimmt erstmals an der 
Messe Dach+Wand teil.

1979 Der 1. COBA-Katalog erscheint.

1985 Die Kundenzeitung 
COBA-Markt-Express, 
heute COBA-DACH-Express, 
erscheint zum ersten Mal.

1990 Die Firmen Eyßler, Heinz, Dornis 
und  Riedelsche Dachbaustoffe 
kommen als erste Bedachungs-
fachhändler aus der ehemaligen 
DDR in die COBA.

1997 Strategische Weiterentwicklung der  Beschaffungsaktivitäten 
durch Aufbau einer eigenen Einkaufsabteilung

1997 Die COBA-Vertragslieferanten und Gesellschafter treffen sich 
zum 1. COBA-Dach-Forum.

1997 Die COBA geht online: 
der Internet-Auftritt unter 
www.coba-osnabrueck.de 
wird frei geschaltet.

1998 1. COBA-Investitionsgüterkatalog 
für Dachhandwerker

1998 Messe Dach+Wand: COBA entscheidet sich für den 2-Jahres-Rhythmus
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Fachhandel für Dach und Fassade



Die COBA passt in Ihrer Struktur und 
 ihren Leistungen perfekt zu meinem Un-
ternehmen und sie macht uns stark im 
Wettbewerb. Wir sind seit 1982 – also 
seit über 30 Jahren – Gesellschafter der 
COBA. Wir mussten Anfang der 90er völ-
lig unvorbereitet den Generationenwech-
sel in unserem Unternehmen meistern. 
Die COBA hat diesen Prozess schon da-
mals wirklich vorbildlich begleitet. Ich 
glaube nicht, dass es ohne die COBA 
möglich gewesen wäre, während dieser 

langen Zeit unser Unternehmen wirt-
schaftlich gesund im Familienbesitz zu 
erhalten.

Wir nutzen die COBA zur Refinanzie-
rung und ihre Dienstleitungen stärken 
nachhaltig unsere Erträge. Wir qualifizie-
ren im COBA-Fernstudium „IQ“ unseren 
Führungsnachwuchs. Und sie macht uns 
stark im Wettbewerb. Es gibt bei anderen 
Verbänden nichts Vergleichbares – das ist 
für mich keine Frage.

Peter Motter, Geschäftsführer Küne + Sehringer GmbH & Co. KG 
und Vorsitzender des COBA-Beirats

Was zeichnet mittelständische Unter-
nehmen aus? Sie sind flexibel, stellen 
sich individuell auf die Aufträge und die 
Kundenwünsche ein. Sie können schnel-
le Entscheidungen treffen, wenn’s mal 
„brennt“.

Erwarten Sie das nicht auch von Ihrem 
Bedachungsfachhändler? Der COBA-
Fachhandel besteht ausschließlich aus 
inhabergeführten, mittelständischen Un-
ternehmen. Hier sitzt der Chef noch im 
„Büro nebenan“ und ist jederzeit für 
Kundenanliegen offen. Die Mitarbeiter 
kennen den Markt. Der persönliche 
Kontakt zu den Kunden steht im Mittel-
punkt. 

Sie profitieren dadurch von kurzen Ent-
scheidungswegen: Kunden können 
schnell und kompetent mit ihrem An-
sprechpartner reden und Lösungen fin-

den. Und die Produktsortimente sind 
den regionalen Bedürfnissen angepasst. 

Darüber hinaus zählt bei uns der Mitar-
beiter: er kann seinen Arbeitsbereich 
aktiv mitgestalten. Mitarbeitermotivati-
on und -zufriedenheit sind uns wich-
tig. Und das spüren Sie als Kunde: im 
 COBA-Fachhandel finden Sie zuverläs-
sige Ansprechpartner und langjährige 
Geschäftskontakte. Das schafft Kontinu-
ität, Vertrauen und Sympathie.

Den sympathischen COBA-Fachhandel 
erkennen Sie überall in Deutschland 
ganz einfach an der Farbe Orange. Un-
sere LKW sind Orange, in unseren 
 Firmenlogos, auf vielen Drucksachen 
und an unseren Gebäuden tragen wir 
die Farbe Orange. Zusammen mit dem 
COBA-Logo sehen Sie sofort: „Hier sind 
Sie richtig!“.

Sympathiepunkt Mittelstand

Gestützt auf die Erkenntnis „Wir brauchen 
ein gemeinsames Dach“ haben sich im 
Jahre 1970 fünf norddeutsche Beda-
chungsfachhändler am runden Tisch ge-
troffen, um über ein zukunftsweisendes 
Organisationsmodell nachzudenken. Das 
Ergebnis: die gemeinsame COoperation 
BedachungsArtikel (COBA) zu gründen, 
zu der in Zukunft auch andere interessier-
te Bedachungsfachhändler Zugang haben 
sollten. 

Als COBA-Baustoffgesellschaft für Dach + 
Wand GmbH & Co. KG hat sich diese an-

fänglich kleine Kooperation durch aktive 
Gesellschafter und engagierte Mitarbeiter 
in den letzten Jahrzehnten zu einer im 
Markt ge- und beachteten Verbundgruppe 
entwickelt. Die COBA-Fachhändler ste-
hen bei Kunden und Lieferanten bundes-
weit für Kompetenz in Sachen „Dach und 
Fassade“. 

Ursprünglich wurde die COBA als reine 
Einkaufskooperation gegründet, mit dem 
Ziel, durch die Bündelung der Einkaufs-
mengen bessere Konditionen am Markt zu 
er zielen. Im Laufe der Zeit hat sie sich zu 

einem leistungsstarken Dienstleister für 
ihre Gesellschafter, die COBA-Fachhänd-
ler, entwickelt. Vielfältige Angebote für 
die Bereiche Einkauf, Buchhaltung/Fak-
turierung, Marketing und Vertrieb bieten 
jedem COBA-Fachhändler zielgerichtete 
Unterstützung für den Arbeits alltag.

Derzeit gehören der COBA fast 40 recht-
lich und wirtschaftlich selbständige Beda-
chungs-Fachhändler an. Mittelständisch 
strukturierte, meist inhaber ge führte Un-
ternehmen, die sich auf den Handel und 
den Vertrieb von Dachbaustoffen speziali-

siert haben. Mit mehr als 70 Standorten 
im Bundesgebiet zählt die COBA heute 
zu den führenden Handels-Kooperatio-
nen innerhalb der Dachbranche.

Dies garantiert den Kunden des COBA-
Fachhandels einen erstklassigen Service 
sowie fach- und sachkundige Beratung in 
allen Fragen rund um Dach und Fassade. 
„Alles unter einem Dach“ – diese Maxime 
kennzeichnet den COBA-Fachhandel. 
Von „A“ wie Abdichtungen bis „Z“ wie 
Zunftkleidung lässt das Warenangebot 
keine Wünsche offen. 

COBA – die starke DACH-Gemeinschaft

Die Firma Sievering ist als Gründungs-
mitglied der COBA von Anfang an da-
bei. Mein Vater und seine Kollegen 
haben damals schon erkannt, dass 
man als Mitglied einer starken Ge-
meinschaft mehr erreichen kann als 
alleine als Einzelkämpfer.

Der damalige Leitgedanke „fünfmal 
denken und einmal machen ist besser 
als fünfmal denken und fünfmal ma-
chen“ ist heute noch genauso aktuell 
wie gestern. In der COBA arbeiten 
auch heute nur reine Mittelständler 
mit dem gleichen Sortimentsschwer-
punkt „Alles für Dach und Fassade“ 
zusammen.

Für uns war und ist es wichtig, einen 
kollegialen Erfahrungsaustausch auf 
Augenhöhe zu haben. Dieser umfasst 
in der COBA den Einkauf, Vertrieb 
und Marketing, aber auch zum Bei-
spiel das eingesetzte EDV-System. 

Markus Beckmann, 
Geschäftsführender Gesellschafter 
Wilhelm Sievering GmbH & Co. KG

Den sympathischen COBA-Fachhandel 

 erkennen Sie ganz einfach an der Farbe 

Orange.

Folgende Vertragslieferanten unterstützen die COBA-Initiative „Orange ist sympathisch!”

Noch deutlicher wird der hohe Quali-
tätsanspruch, den wir an uns selbst stel-
len, durch unser Motto „Orange ist sym-
pathisch!“, das sie sicherlich bereits 
vielfach im COBA-Fachhandel gesehen 
haben. Die Idee die dahinter steckt ist, 
ist ganz einfach: Orange ist unsere Fir-
menfarbe. Unser Ziel ist es, für alle Kun-
den ein verlässlicher und fairer Partner 
zu sein, bei dem sie gerne einkaufen. 
Kurz gesagt: wir möchten Ihnen einfach 
sympathisch sein!
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Aus- und Weiterbildung als Schlüssel zu Erfolg
Qualifizierte und hochmotivierte Mitar-
beiter sind ein entscheidender Wettbe-
werbsvorteil. Gerade in Zeiten des Fach-
kräftemangels, wie wir sie jetzt gerade 
erleben. Deshalb spielt die bedarfsge-
rechte Aus- und Weiterbildung im COBA-
Fachhandel eine wichtige Rolle.

Die meisten COBA-Fachhändler bilden 
selbst in verschieden Berufen aus, so zum 
Beispiel als Groß- und Außenhandels-
kaufleute oder Fachkräfte für Lagerlogis-
tik. Ergänzend dazu bietet die COBA ein 
Seminarprogramm mit Themen für alle 
Mitarbeiter an. Dazu zählen Praxissemi-
nare in Dachdeckerschulen, in denen sich 
die Mitarbeiter mit den Bereichen Steil-

dach, Flachdach, Holz oder auch Metall 
beschäftigen, um so ihre Kunden zukünf-
tig noch besser beraten zu können. Auch 
verschiedene Seminare für Verkäufer, Ein-
käufer und Mitarbeiter in Lager und Fuhr-
park stehen jedes Jahr auf dem Programm.

Eine ganz besondere Weiterbildung, die 
es so nur im COBA-Fachhandel gibt, ist 
das Fernstudium zum „Bedachungsfach-
wirt (COBA)“, auch unter dem Namen 
„Innovation durch Qualifikation“, kurz 
IQ, bekannt. Hier haben junge Mitarbei-
ter die Möglichkeit, in zwei Jahren ein be-
triebswirtschaftliches Studium kombiniert 
mit Praxisthemen aus den Unternehmen 
zu absolvieren. Das Fernstudium gibt es 

bereits seit 1998. Viele der bisher fast 
90 Absolventen konnten anschließend in 
ihren Unternehmen weiterführende Auf-
gaben übernehmen, bis hin zu Führungs-
positionen wie die Niederlassungs- oder 
Geschäftsleitung.

Gut geschult und dadurch hoch moti-
viert, stehen die Mitarbeiterinnen und 
Mitarbeiter des COBA-Fachhandels 
ihren Kunden in allen Fragen des 
 Tagesgeschäfts gern zur Verfügung. 
In Kombination mit einem markt-
gerechten, breit aufgestellten Pro-
duktsortiment und vielfältigen Ser-
viceleistungen ist der COBA-Fachhandel 
fit für die Zukunft.
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Exklusiv im COBA-Fachhandel: unsere Eigenmarken
Zusätzlich zu einem breiten Sortiment an Dach- und Fassadenbaustoffen bietet Ihnen der COBA-Fachhandel in einigen Bereichen qualitativ hochwertige Eigenmarken 
an.  Diese Produkte sind exklusiv bei uns erhältlich. Zum COBA-Eigenmarkenprogramm zählen unter anderem folgende Artikel:

Flyer und Datenblätter mit Informationen zu den COBA- Eigenmarken finden Sie auf der Internetseite www.coba-osnabrueck.de. Klicken Sie einfach auf den Menüpunkt 
„Sortiment“ und dort auf „Eigenmarken“. Übrigens: auf viele COBA-Eigenmarken erhalten Sie Punkte für das COBA-Prämienprogramm Dach&Mehr.

Fallrohrprovisorium

Schneefangset mit Gittern oder Rohren

Traufenrolle

Dachlack/Spachtelmasse/Voranstrich

Firstrolle

Sicherheitsset

Wand- und Kaminanschluss

Dachlattenverlängerung

Klempnerkoffer mit Werkzeug

Silikon

Ziegelbohrer

Dachrinnenheizung

Handschere Mastercut

Stock-/Spenglerschrauben

Zimmererkoffer mit Werkzeug

Dachdeckerkoffer mit Werkzeug



Der COBA-DACH-Express, eine Fachzei-
tung für Dachhandwerker, die von der 
COBA-Zentrale herausgegeben wird, sorgt 
für einen aktiven Informationsaustausch 
zwischen der Industrie und dem Dach-
handwerk. Er berichtet fünfmal jährlich 
um fassend und aktuell über Produkte und 
neueste Entwicklungen im Markt. Weiter-
hin veröffentlichen viele COBA-Ver trags-
lie feranten im COBA-DACH- Express 
Schulungstermine, Informationen zu inte-
ressanten Veranstal-
tungen und Ak tionen.

Ergänzend dazu kön-
nen un sere Kunden 
aus dem Dachhand-
werk den Newsletter 
 COBAdirekt abonnie-
ren. Darin erfahren 
sie regelmäßig Neuig-
keiten über COBA-Ver-
kaufs aktionen, Gewinn-
spiele, Veranstaltungen 
und vieles mehr. Interes-
senten können sich ein-

fach über die COBA-Internetseite www.
coba-osnabrueck.de anmelden: klicken 
Sie dort auf den Menüpunkt „Über uns“ 
und anschließend auf „Newsletter“. Für 
alle COBA-Vertragslieferanten steht übri-
gens unser Newsletter COBAkompakt zur 
Verfügung, der ebenfalls dort bestellt wer-
den kann.

Der Kunde steht im Mittelpunkt
Mehrnutzen durch das COBA-Prämienprogramm

Für Profikunden gibt es das COBA-Prämi-
enprogramm Dach&Mehr, das in jedem 
Jahr von Mai bis Oktober angeboten wird. 
Dabei erhalten die Kunden auf die Einkäu-
fe vieler Markenprodukte ausgewählter 
Lieferanten COBA-Punkte, die sie gegen 
attraktive Prämien eintauschen können. 
Auf der Internetseite www.dachundmehr.
com steht ein Prämiensortiment mit mehr 
als 450 hochwertigen und trendigen Ar-
tikeln zur Verfügung. Dach&Mehr bietet 
den Kunden somit einen echten Mehr-
wert und hat sich zu einem beliebten und 
viel genutzten Prämiensystem entwickelt. 

Und: COBA-Punkte bekommen Sie nur 
im COBA-Fachhandel!

Wenn Sie wissen möchten, wie 
Dach&Mehr funktioniert, schauen Sie 
sich doch einfach mal den Dach&Mehr-
Film auf unserem YouTube-Kanal an: 
www.youtube.com/COBAinOS, dann auf 
„COBA-Prämienpro-
gramm“ klicken. Oder 
nutzen Sie diesen QR-
Code, um mit Ihrem 
Smartphone direkt 
zum Film zu gelangen.

In entspannter Atmosphäre und ohne 
Zeitdruck lässt sich manches leichter be-
sprechen, als beim Außendienstbesuch, 
auf der Baustelle oder beim Materialein-
kauf im Handel. Deshalb führen viele 
COBA-Fachhändler für ihre Kunden regel-
mäßig Informationsveranstaltungen vor 
Ort durch. Dazu zählen zum Beispiel 
Schulungen für Dachhandwerker zu viel-
fältigen Themen, wie der Verarbeitung 
von Dach- und Fassadenbaustoffen oder 
Werkzeugen und Maschinen. Einige 
Stand orte laden ihre Kunden mehrmals 
jährlich zum Dachdeckerfrühstück ein, 
um sie dort über aktuelle Fach themen zu 
informieren. Tage der offenen Tür oder 
Hausmessen für Profikunden und auch für 
Bauherren sind ebenfalls beliebte Kom-
munikationsplattformen.

Auf der alle zwei Jahre statt findenden 
DACH+HOLZ, der wichtigsten Messe für 
das Dachdecker- und Zimmererhand-
werk, ist die COBA regelmäßig mit einem 
Messestand vertreten. So können die 
 COBA-Fachhändler ihre Kunden auf dem 
Messestand empfangen und bewirten. 
Zahlreiche Informationen und eine Messe-
Verkaufsaktion bieten viel Gesprächsstoff, 
so dass man losgelöst vom Tagesgeschäft 
auch einmal Zeit zum Plaudern hat. Auf 
der DACH+HOLZ in Stuttgart vom 2. – 5. 
Februar 2016 finden Sie den COBA-Mes-
sestand in Halle 6, 6.512.

Wir laden Sie schon heute ganz herzlich 
ein!

Kundenpflege ist entscheidend

Unsere Kundenzeitung und Newsletter

Besuchen Sie uns mal im Internet

Die modernen Internetseiten der COBA 
unter www.coba-osnabrueck.de halten 
auch jede Menge Informationen rund um 
die COBA und ihre Gesellschafter bereit. 
Im Mittelpunkt steht das COBA-Händler-
verzeichnis. So können Kunden und sol-
che, die es werden wollen, schnell und 
einfach ihren Bedachungs-Fachhändler vor 
Ort oder an einer überregionalen Baustel-
le finden. Für jeden COBA-Fachhändler 
gibt es eine Seite mit den wichtigsten In-
formationen: Anschrift, Kontaktdaten und 
Kartenausschnitt aus GoogleMaps. Von 
dort aus gelangen Interessenten per Link 
auf die eigene Internetseite des Händlers.

Der Bereich „Sortiment“ enthält zahl-
reiche Informationen über Produkte, 
COBA-Eigenmarken und die COBA-Ver-

tragslieferanten. „Dach&Mehr“ führt die 
Kunden zum COBA-Prämienprogramm, 
das im Frühjahr 2016 in die nächste Run-
de starten wird. Unter den Menüpunkten 
„Über uns“ und „Mediathek“ finden die 
Besucher der Internetseiten die COBA-
Drucksachen, die COBA-Filme, Informa-
tionen zur Kam pagne „Orange ist sym-
pathisch!“ sowie die Neuigkeiten und 
Newsletter der COBA.

Ganz „kurz und knackig“ präsentiert Ih-
nen unser Imagefilm das Leistungsspek-
trum der COBA. Diesen und weitere in-
formative Filme finden Sie auf dem 
COBA-Kanal bei YouTube. Am einfachs-
ten kommen Sie über die COBA-Internet-
seite dorthin. Unter dem Menüpunkt 
„Über uns“ geht es direkt zu „COBA-TV“.

-
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Sommerurlaub unterm Reetdach – dank der Dachdeckerei Wolf u. Ohls GmbH 

Mit dem Motto: „Immer von einer 

fachlichen Beratung ausgehend, 

gefolgt von einer qualitativen Hand-

werksleistung“, hat sich die Dach-

deckerei Wolf u. Ohls GmbH aus 

Oldenswort in Schleswig-Holstein 

nicht nur einen Namen in der deut-

schen Dachbranche gemacht, son-

dern auch über die Landesgrenzen 

hinaus. Das Innungsmitglied ist ein 

gefragter Spezialist für Hartdach, 

Reetdach und Bauklempnerei und 

wird vom COBA-Gesellschafter 

Dammers beliefert.

Die Firma Hauke Wolf wurde 1982 

vom gleichnamigen Firmenchef ge-

gründet. Im Juni 2001 kam es zur 

Zusammenlegung mit der Firma 

Ohls, die es seit 1922 in der dritten 

Generation gibt. Seit Juli 2010 bie-

tet die Oldensworter Dachdeckerei 

die ganze Palette für Hartdächer in 

bewährter Experten-Qualität an. 

Sohn Torben Wolf erhielt 2011 sei-

nen Meisterbrief für Dachdeckerei 

und Bauklempnerei und bekam so-

gar die Auszeichnung Landesbes-

ter 2011. Nun können alle Leistun-

gen aus einer Hand offeriert 

werden, was für den Kunden eine 

noch wirtschaftlichere und zügigere 

Durchführung der Baumaßnahme 

bedeutet.  

Vornehmlich auf Eiderstedt, den 

nordfriesischen Inseln und Halligen 

sowie ganz Schleswig-Holstein und 

Dänemark ist die Firma Wolf & Ohls 

tagtäglich für die Kunden im Ein-

satz. Mit seinen 13 Mitarbeitern 

betreut der Betrieb zu rund 80 Pro-

zent private Haushalte, die die 

Handwerkskunst von Hauke Wolf 

und seinem Team zu schätzen wis-

sen. Die verbleibenden 20 Prozent 

verteilen sich auf öffentliche Ein-

richtungen sowie Architektenauf-

träge.  

Seit 33 Jahren verbindet Wolf u. 

Ohls mit dem Handwerk des Dach-

deckens altes Wissen, Geschichte 

und Tradition mit neuer Kreativität 

und zeitgemäßer Professionalität. 

Dabei erweitert das Team seine 

Erfahrungen mit den unterschied-

lichen Materialien und den oft spe-

ziellen Verarbeitungstechniken stän-

dig. So werden die Männer täglich 

neu motiviert, für ihre Kunden auf’s 

Dach zu steigen und ihr gesamtes 

Können mit in die Projekte einflie-

ßen zu lassen. Das Team von Wolf 

u. Ohls ist sich einig: „Zufriedene 

Kunden sind für uns wie das Salz in 

der Suppe, und nur so macht der 

Beruf Spaß und Freude“. Beson-

ders wenn das für die Region typi-

sche Reet verwendet wird, sind 

erstklassige, geprüfte Qualität und 

die fachgerechte Handhabung mit 

dem Material die Garantie für die 

professionelle Arbeit. So wird die 

Dachdeckerei auch immer wieder 

von zufriedenen Kunden weiter-

empfohlen.

Ein solch zufriedener Kunde ist zum 

Beispiel die Eigentümergesellschaft 

WEG-Atrium, für die die Oldenwor-

ter Dachdeckerei ab 2013 an drei 

Dachneueindeckungen ausführte. 

Bei diesem Projekt handelt es sich 

um drei Häuser einer Ferienanlage 

im Atrium-Stil in St. Peter-Ording. 

Nachdem im Frühjahr 2013 alle 

Planungen abgeschlossen waren, 

konnte im Dezember 2013 mit den 

Dachdeckarbeiten begonnen wer-

den. Pro Anlage dauerten die Ar-

beiten zirka 11 Wochen. Insgesamt 

wurden 780 Quadratmeter Hart-

dach und 3.120 Quadratmeter 

Reetdach neu eingedeckt. Als be-

sondere Herausforderung galt es 

für das Team der Wolf u. Ohls 

GmbH, zuerst das innenliegende 

Hartdach einzudecken, und erst 

dann konnten die Reetdacharbei-

ten beginnen. Dabei wurden 9.360 

Ziegel vom Typ Rubin V11 von 

Braas angebracht. Weiterhin wur-

den stolze 31.200 Bund hochwer-

tiges Reet verarbeitet – das sind in 

etwa 156 Tonnen. Geliefert wurden 

die Materialien von der Isolierung 

über die Dachlattung bis hin zum 

Reet und den Ziegeln von der Nie-

derlassung der Rolf Dammers oHG 

in Wesseln/Heide. Die Zusammen-

arbeit funktionierte reibungslos. 

Und auch die Arbeitsatmosphäre 

mit allen Beteiligten war sehr gut, 

sodass alle Arbeiten fachgerecht 

ausgeführt werden konnten. Der 

eine oder andere norddeutsche 

Sturm sorgte zwischenzeitlich für 

unfreiwillige Verzögerung. Das Team 

von Wolf u. Ohls musste in dieser 

Zeit etliche Sturmschäden anderer 

Freien- und Privathäuser beseitigen. 

Im März 2015 wurde die dritte An-

lage fertiggestellt und die Gäste in 

St. Peter-Ording konnten sich über 

die neuen Reetdach-Ferienhäuser 

Gröde, Hooge und Oland freuen, 

die in traditioneller Art gedeckt sind 

und damit ihren typischen, nord-

deutschen Charme ausstrahlen. 

Ein Sommerurlaub unterm Reet-

dach – viele Feriengäste der Regi-

on freuen sich jedes Jahr wieder 

darauf. Da ist es wichtig, bei Pflege 

und Erneuerung der Dächer pro-

fessionelle Dachdecker zu beauf-

tragen, die von Profis beliefert wer-

den. 

 
– WOLF U. OHLS –

Nach wie vor besteht in Deutschland ein großer Sanie-

rungsbedarf bei Ein- und Mehrfamilienhäusern. Jedoch 

lässt sich in letzter Zeit vermehrt beobachten, dass 

sich Hausbesitzer dabei eher auf die „schönen Dinge“ 

wie zum Beispiel ein neues, altersgerechtes Bad, eine 

trendige Designer-Küche oder einen schick angelegten 

Garten konzentrieren. Das Dach scheint aktuell bei 

vielen etwas in den Hintergrund zu treten. 

Solange es noch dicht und die Wär-

medämmung einigermaßen ak-

zeptabel ist, schaut der Haus-

besitzer lieber nach unten, 

also auf die Dinge, wo er 

einen direkten Nutzen 

sieht und dadurch mehr 

Lebensqualität gewinnt.

Doch gerade der Sanie-

rungsmarkt für Dach und 

Fassade ist für unsere 

Branche ein wichtiges Stand-

bein. Alleine vom Neubau kön-

nen auf Dauer die wenigsten Hand-

werksbetriebe leben, zumal der Trend 

hier eher in Richtung Mehrfamilienhaus geht und 

damit zu nur einem Dach für mehrere Wohneinheiten. 

Das Thema Dach- und Fassadensanierung muss also 

wieder mehr in den Fokus der Hausbesitzer gelangen.

Wie  kann das gelingen? Hier sind wir alle gefragt: vom 

Hersteller über den Fachhandel bis zum Verarbeiter. 

Wir müssen gemeinsam für mehr Nachfrage sorgen. 

Zum Beispiel mit endverbraucherorientiertem Informa-

tionsmaterial, der Präsenz auf regionalen Messen oder 

konkreten Werbemaßnahmen vor Ort. Nutzen Sie un-

bedingt die zahlreichen Angebote der Hersteller. Hier 

gibt es in gedruckter Form und im Internet viele gute 

und hilfreiche Ratgeber, mit denen Sie Hausbesitzern 

eine Dach- oder Fassadensanierung „schmackhaft“ 

machen können. Denn ein optisch schönes Dach 

mit modernen Fenstern, einer guten 

Wärmedämmung oder zusätzlichem 

Wohnraum trägt zur Lebensqua-

lität der Bewohner bei.

Auch der Zentralverband 

stellt seinen Mitgliedern 

mit der Aktion DACH 

hervorragende Ideen und 

Werbemittel zur Verfü-

gung. Übrigens unter-

stützt die COBA die Akti-

on Dach bereits seit drei 

Jahren und trägt so dazu bei, 

dass Handwerker professionel-

le Marketingunterstützung für ihre 

Werbung vor Ort erhalten. 

In dieser Ausgabe finden Sie wertvolle Anregungen für 

Ihr Geschäft. Dazu zählen Produkte, die Ihnen neue 

Umsatzchancen bieten oder den Arbeitsalltag erleich-

tern. Weiterhin lesen Sie über Planungs- und Bera-

tungshilfen. Auch das Thema Sicherheit ist ein Schwer-

punkt in verschiedenen Beiträgen.

Ihre COBA-Fachhändler

Setzen Sie den Fokus auf Dach- und Fassadensanierung

Seit dem 01.06.2013 müssen auf 

Grund der neue eingeführten Euro-

päischen Bauproduktenverordnung 

alle dauerhaft mit dem Bauwerk 

verbundenen Produkte mit einem 

CE-Kennzeichen versehen werden. 

Bedingt durch Übergangsfristen 

und unvollständige DIN-Normen 

war es bis zum 01.01.2015 nicht 

möglich, eine S10-sortierte Dach-

latte mit dem neuen CE-Kennzei-

chen zu versehen. Paragraf 17 der 

deutschen Musterbauordnung je-

doch verpflichtet zum Einbau CE-

gekennzeichneter Materialien.

Warum Dachlatten mit 

CE-Kennzeichen?

Fortsetzung Seite 2
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Vorgestellt
Neuer Spaß am Training dank der K. H. Fischer GmbH

Die Firma Fischer GmbH bestätigt 
schon über 80 Jahre ihre Bestän-
digkeit und beschäftigt 35 Mitarbei-
ter, die bundesweit tätig sind. Sie 
hat ihren Sitz im schönen Ort Tha-
leischweiler-Fröschen, das zwischen 
Saarbrücken und Kaiserslautern 
liegt. „Wir von Fischer arbeiten für 
unsere Kunden die wirtschaftlichste 
Lösung aus, denn wir bieten alles 
aus einer Meisterhand. Vom Dach-
stuhl über die Dacheindeckung bis 
zu den Spenglerarbeiten, ja mittler-
weile sogar das komplette Haus 
in Holzbauweise.“ so Karl-Heinz 
 Fischer, der zusammen mit Bruder 
Axel und Sohn Xaver das erfolgrei-
che Geschäftsführer-Trio der K. H. 
Fischer GmbH bildet.

Absolute Kundenvorteile sind immer 
große Erfahrung und hohe Quali-
tätsansprüche eines Unternehmens. 
Und beides besitzt das Team der 
Fischer GmbH. Für jede Ausfüh-
rungsart steht speziell ausgebilde-
tes Personal zu Verfügung. Ausbil-
dung wird als Bestandteil der 
Kompetenz angesehen, denn jedes 
Jahr werden bei der Fischer GmbH 
im Zimmer- und Dachdeckerhand-
werk Lehrlinge zur Gesellenprüfung 
geführt.

Ein besonders gelungenes Beispiel 
für die präzise handwerkliche Fach-
arbeit ist die Fassade der neuen 
Sporthalle der Gemeinschafts-
schule an der Stadtrennbahn in 

Homburg, die Ende letzten Jahres 
eingeweiht werden konnte. Die 
neue Turnhalle bietet mit drei Spiel-
feldern und einer Zuschauertribüne 
genügend Platz für die Schüler der 
Schule an der Sandrennbahn, aber 
auch für die vielen Vereine, die wie-
der eine Gelegenheit zum sportli-
chen Training haben. „Sie ist ein 
Vorzeigeobjekt und erfüllte die An-
forderungen an den heutigen Schul-
sport. Die Halle deckte den Bedarf 
der sehr aktiven Sportvereine.“ 
zeigte sich auch Monika Bach-
mann, Ministerin für Inneres und 
Sport, mit der Fertigstellung des 
Projektes überaus zufrieden. Aber 
wie kam es dazu?

Nach dem notwendigen Beschluss, 
die völlig veralte Sporthalle abzurei-
ßen, begann man 2011 mit der Pla-
nung für den barrierefreien Neubau, 
mit einem Gesamtvolumen von 6,5 
Millionen Euro. Bei der Vergabe der 
Fassadenarbeiten konnte sich die 
K. H. Fischer GmbH mit ihrer lang-
jährigen Erfahrung durchsetzen. 
Auch dank der guten Zusammenar-
beit mit dem COBA-Gesellschafter 
Erich Carlé GmbH & Co. KG aus 
Gießen konnten alle erforderlichen 
Bauabschnitte problemlos und frist-
gerecht umgesetzt werden. Über-
haupt klappte die Zusammenarbeit 
zwischen allen Beteiligten sehr gut. 
Das Architekturbüro Morschett, die 
Firmen Carlé und Eternit sowie Un-
terkonstruktionshersteller NFT-SL 

arbeiteten Hand in Hand. Carlé lie-
ferte rund 2.050 Quadratmeter 
Eternit Fassadentafeln vom Typ 
 Natura PRO mit einer Stärke von 
12 mm in einem hellen „Sonder-
farbton“. Zudem wurden zirka 
5.000 Meter Schnitt- und Kanten-
imprägnierung sowie etwa 7.500 
Stück Hinterschnittbohrungen für 
KEIL-Anker geliefert und Sonderlo-
chungen von 100 x100 mm ange-
fertigt. Insgesamt wurden so stattli-
che 47 Tonnen Material verarbeitet, 
die die K. H. Fischer GmbH vom 
COBA-Fachhändler Carlé bezog.

Eine besondere Herausforderung 
waren die Details, bei denen es da-
rauf ankam, alles flächenbündig zu 
verarbeiten. Hier musste insbeson-
dere bei der Unterkonstruktion in 
Aluminium viel Fleißarbeit einge-
bracht werden. Bei dieser soge-
nannten Hinterschnittbefestigung 
wurden die Eternit-Platten so ange-
bracht, dass die Befestigung nach 
außen hin unsichtbar ist. So erhält 
die Fassade ein sehr edles einheitli-
ches Gesamtbild.

Hierfür kamen Spezialwerkzeuge der 
Firma Carlé zum Einsatz, wie die 
neuen Fräs- und Spezialbohrer, die 
absolute Präzision garantieren. Die 
neue Fassade der Sporthalle strahlt 
in einem hellen und freundlichen 
Sandton, der dem gesamten Objekt 
ein dynamisches und elegantes 
Aussehen verleiht. Ein wirklich ge-
lungenes Projekt.
 – K. H. FISCHER GMBH –

Das neue „Kleid“ der Sporthalle der Gemeinschaftsschule in Homburg be-
steht aus sandfarbenen Eternit-Fassadentafeln, die in Hinterschnittbefesti-
gung angebracht wurden. Das klare Design mit seiner eleganten Optik 
passt perfekt zum sportlichen Charakter des Objektes.

Mit den Sonderlochungen in der 
Größe von 100 x 100 mm entstan-
den interessante Stilelemente in der 
schlichten Fassade.

Auf der COBA-Homepage steht 
 Ihnen ab sofort ein neuer Service-
bereich zur Verfügung. Hier haben 
wir verschiedene Berechnungs-
programme und weitere Servicean-
gebote der wichtigsten COBA-Ver-
tragslieferanten zusammengefasst. 
Dazu zählen zum Beispiel:

• Windsogberechnung
• Schneelastberechnung
• Dacheinteilung
• Leistungs- / Ausschreibungstexte
• Bemessungssoftware
• Flachdachberechnungen

• U-Wert-Berechnung
•  Weitere Planungshilfen, Verlege-

an leitungen und Apps

Der neue Servicebereich bietet Ihnen 
eine Erleichterung, wenn Sie die 
oben genannten Programme nutzen 
möchten. Sie kommen von dort aus 
per Klick auf das Lieferantenlogo 
direkt zu dem benötigten Berech-
nungstool, ohne erst im Internet da-
nach zu suchen. Klicken Sie gleich 
mal rein: www.coba-osnabrueck.de, 
dort auf den Menüpunkt „Sortiment“ 
und dann auf „Service“ klicken.

Neu auf der COBA-Homepage
Serviceseite mit Links zu Berechnungsprogrammen 
und Planungshilfen der Industrie

Viele Menschen freuen sich jedes 
Jahr auf einen sonnigen, warmen 
Sommer. Draußen sitzen, grillen, Eis 
essen, baden gehen … die Liste der 
beliebten sommerlichen Freizeitbe-
schäftigungen ließe sich endlos fort-
setzen. Für diejenigen, die tagtäg-
lich draußen arbeiten, ist das in der 
Freizeit zwar auch schön, bei der 
Arbeit aber häufig sehr belastend.

Dachhandwerker gehören zu den 
Berufsgruppen, die der höchsten 
Sonneneinstrahlung ausgesetzt sind. 
Besonders jetzt in der Sommerzeit 
können Hitze und UV-Strahlen zu 
ernsthaften gesundheitlichen Schä-
den führen. Oder um einen Altgesel-
len zu zitieren, der in seiner aktiven 
Zeit Kunde im COBA-Fachhandel war: „Wenn ich da-
mals Sonnencreme benutzt hätte, hätte ich heute kei-
nen Hautkrebs!“.

Früher galt es auf dem Bau als „unmännlich“, sich vor 
Sonne zu schützen oder gar Sonnencreme zu benut-
zen. „Cool“ war, wer den heftigsten Sonnenbrand hatte 
oder es am längsten ohne Pause draußen ausgehalten 
hat. Heute sehen viele Handwerker – Chefs wie Mitar-
beiter – das zum Glück anders. Vorbeugung ist nun die 
Devise. Und vielmehr noch: nach dem Arbeitsschutz-
gesetz sind Unternehmer sogar verpflichtet, Gesund-
heitsgefahren für ihre Beschäftigten durch Gefähr-

dungsbeurteilungen zu erfassen und 
geeignete Schutzmaßnahmen zu er-
greifen. Sonnenbrillen, Sonnencreme 
und leichte, aber schützende Klei-
dung gehören heute schon auf etli-
chen Baustellen zur Standardaus-
stattung. Dennoch ist nach wie vor 
gezielte Aufklärung notwendig, vor 
allem auch bei Lehrlingen und jun-
gen Mitarbeitern.

Auf Seite 8 lesen Sie einen interes-
santen Bericht der Berufsgenossen-
schaft der Bauwirtschaft (BG BAU), 
in dem es um die Themen Sonnen- 
und Hitzeschutz geht. Geben Sie 
diese wichtigen Informationen un-
bedingt an Ihre Mitarbeiter oder Kol-
legen weiter. Denn Ihre Gesundheit 

ist die Voraussetzung für ein langes, erfolgreiches Be-
rufsleben.

Viele weitere Anregungen und Hilfestellungen für Ihr 
Sommergeschäft haben unsere Industriepartner auf 
den folgenden Seiten für Sie zusammengestellt. Einige 
Neuigkeiten aus dem COBA-Fachhandel finden Sie auf 
den Seite 12 und 13.

Wir wünschen Ihnen eine umsatzstarke und gesunde 
Sommerzeit!

Ihre COBA-Fachhändler

Gut geschützt durch den Sommer

Reinschauen lohnt sich: auf der COBA-Homepage gibt es eine neue Service-
seite mit Links zu zahlreichen Berechnungsprogrammen und Planungs-
hilfen der Industrie.

www.coba-osnabrueck.de · www.coba-tv.de63
Unser Händlerverzeichnis mit allen Standorten finden Sie auf Seite 11.
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farbton“. Zudem wurden zirka 
5.000 Meter Schnitt- und Kanten-
imprägnierung sowie etwa 7.500 
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KEIL-Anker geliefert und Sonderlo-
chungen von 100 x100 mm ange-
fertigt. Insgesamt wurden so stattli-
che 47 Tonnen Material verarbeitet, 
die die K. H. Fischer GmbH vom 
COBA-Fachhändler Carlé bezog.

Eine besondere Herausforderung 
waren die Details, bei denen es da-
rauf ankam, alles flächenbündig zu 
verarbeiten. Hier musste insbeson-
dere bei der Unterkonstruktion in 
Aluminium viel Fleißarbeit einge-
bracht werden. Bei dieser soge-
nannten Hinterschnittbefestigung 
wurden die Eternit-Platten so ange-
bracht, dass die Befestigung nach 
außen hin unsichtbar ist. So erhält 
die Fassade ein sehr edles einheitli-
ches Gesamtbild.

Hierfür kamen Spezialwerkzeuge der 
Firma Carlé zum Einsatz, wie die 
neuen Fräs- und Spezialbohrer, die 
absolute Präzision garantieren. Die 
neue Fassade der Sporthalle strahlt 
in einem hellen und freundlichen 
Sandton, der dem gesamten Objekt 
ein dynamisches und elegantes 
Aussehen verleiht. Ein wirklich ge-
lungenes Projekt.

– K. H. FISCHER GMBH –
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Mit den Sonderlochungen in der 
Größe von 100 x 100 mm entstan-
den interessante Stilelemente in der 
schlichten Fassade.

Auf der COBA-Homepage steht 
Ihnen ab sofort ein neuer Service-
bereich zur Verfügung. Hier haben 
wir verschiedene Berechnungs-
programme und weitere Servicean-
gebote der wichtigsten COBA-Ver-
tragslieferanten zusammengefasst. 
Dazu zählen zum Beispiel:

• Windsogberechnung
• Schneelastberechnung
• Dacheinteilung
• Leistungs- / Ausschreibungstexte
• Bemessungssoftware
• Flachdachberechnungen

• U-Wert-Berechnung
•  Weitere Planungshilfen, Verlege-

anleitungen und Apps

Der neue Servicebereich bietet Ihnen 
eine Erleichterung, wenn Sie die
oben genannten Programme nutzen 
möchten. Sie kommen von dort aus 
per Klick auf das Lieferantenlogo
direkt zu dem benötigten Berech-
nungstool, ohne erst im Internet da-
nach zu suchen. Klicken Sie gleich 
mal rein: www.coba-osnabrueck.de,
dort auf den Menüpunkt „Sortiment“
und dann auf „Service“ klicken.
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und Planungshilfen der Industrie

Viele Menschen freuen sich jedes 
Jahr auf einen sonnigen, warmen 
Sommer. Draußen sitzen, grillen, Eis 
essen, baden gehen … die Liste der 
beliebten sommerlichen Freizeitbe-
schäftigungen ließe sich endlos fort-
setzen. Für diejenigen, die tagtäg-
lich draußen arbeiten, ist das in der 
Freizeit zwar auch schön, bei der 
Arbeit aber häufig sehr belastend.

Dachhandwerker gehören zu den 
Berufsgruppen, die der höchsten 
Sonneneinstrahlung ausgesetzt sind. 
Besonders jetzt in der Sommerzeit 
können Hitze und UV-Strahlen zu 
ernsthaften gesundheitlichen Schä-
den führen. Oder um einen Altgesel-
len zu zitieren, der in seiner aktiven 
Zeit Kunde im COBA-Fachhandel war: „Wenn ich da-
mals Sonnencreme benutzt hätte, hätte ich heute kei-
nen Hautkrebs!“.

Früher galt es auf dem Bau als „unmännlich“, sich vor 
Sonne zu schützen oder gar Sonnencreme zu benut-
zen. „Cool“ war, wer den heftigsten Sonnenbrand hatte 
oder es am längsten ohne Pause draußen ausgehalten 
hat. Heute sehen viele Handwerker – Chefs wie Mitar-
beiter – das zum Glück anders. Vorbeugung ist nun die 
Devise. Und vielmehr noch: nach dem Arbeitsschutz-
gesetz sind Unternehmer sogar verpflichtet, Gesund-
heitsgefahren für ihre Beschäftigten durch Gefähr-

dungsbeurteilungen zu erfassen und
geeignete Schutzmaßnahmen zu er-
greifen. Sonnenbrillen, Sonnencreme
und leichte, aber schützende Klei-
dung gehören heute schon auf etli-
chen Baustellen zur Standardaus-
stattung. Dennoch ist nach wie vor 
gezielte Aufklärung notwendig, vor
allem auch bei Lehrlingen und jun-
gen Mitarbeitern.

Auf Seite 8 lesen Sie einen interes-
santen Bericht der Berufsgenossen-
schaft der Bauwirtschaft (BG BAU),
in dem es um die Themen Sonnen- 
und Hitzeschutz geht. Geben Sie
diese wichtigen Informationen un-
bedingt an Ihre Mitarbeiter oder Kol-
legen weiter. Denn Ihre Gesundheit

ist die Voraussetzung für ein langes, erfolgreiches Be-
rufsleben.

Viele weitere Anregungen und Hilfestellungen für Ihr 
Sommergeschäft haben unsere Industriepartner auf 
den folgenden Seiten für Sie zusammengestellt. Einige
Neuigkeiten aus dem COBA-Fachhandel finden Sie auf 
den Seite 12 und 13.

Wir wünschen Ihnen eine umsatzstarke und gesunde
Sommerzeit!

Ihre COBA-Fachhändler

Gut ggggeeeeeessssssccccchhhüützt durch den Sommer

Reinschauen lohnt sich: auf der COBA-Homepage gibt es eine neue Service-
seite mit Links zu zahlreichen Berechnungsprogrammen und Planungs-
hilfen der Industrie.
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Meisterhaft bedacht mit Ahrens DachtechnikDie Profis der Ahrens Dachtechnik e.K. sind Dachdecker aus Leiden-schaft. Seit 25 Jahren sind Dächer und die Technik rund ums Dach inklusive Solartechnik die Profes-sion von Dachdeckermeister Dieter Ahrens und seinen 40 Mitarbeitern aus Bückeburg in Niedersachsen. Am 15. Mai 2015 konnte man das 25-jährige Firmenjubiläum feiern.

Bei Dieter Ahrens bekommen Kun-den professionelle und vor allem maßgeschneiderte Leistungen – vom klassischen Steildach über Walmdachkonstruktionen bis hin zu Flachdächern und Spezialdichtun-gen mit Flüssigfolien. Mit den Lö-sungen der Ahrens-Solartechnik von der PV-Anlage über Batteriespei-cher bis hin zur Wärmepumpe ist man auch beim Thema Energie-technik bestens beraten. Hier kommt alles aus einer Hand. So können sich die Kunden der Ahrens Dach-technik zusätzlich Wege, Zeit und auch Geld sparen. Natürlich bietet der Innungsbetrieb auch Lösungen für komplizierte Dachkonstruktionen und Denkmalgeschützte Objekte. 
Verwendet werden Qualitätspro-dukte direkt vom Fachhändler und nicht die 0815-Variante aus dem herkömmlichen Handel. Das über-

zeugt auch die Kunden, denn schließlich ist ein Dach eine lang-fristige Investition – oft für Genera-tionen. So wird die Ahrens Dach-technik oft von den alten an neue Kunden weiterempfohlen. Und keine Frage, gerade auch für die Dachde-cker ist ein zufriedener Kunde, der einen weiterempfiehlt, immer eine gute und überzeugende Werbung. 

Dieter Ahrens arbeitet seit Jahren erfolgreich mit dem COBA-Fach-händler DWB Dach- und Wandbau-stoffe in Minden zusammen und bezieht den größten Teil seiner Ma-terialien und Werkzeuge von dem nordrheinwestfälischen Fachhänd-ler. Er schätzt die gute Zusammen-arbeit mit DWB und profitiert gerne von den schnellen Lieferzeiten und den günstigen Angeboten.
Eine wirklich gelungene Dachsanie-rung der Ahrens Dachtechnik zeigt ein denkmalgeschütztes Wohnhaus in der Lülingstraße in Bückeburg. Bei dem betagten wunderschönen Backsteinbau war das alte Dach sehr sanierungsbedürftig. Doch be-vor es an die Sanierung des Daches gehen konnte, mussten zunächst zirka 700 Quadratmeter Gerüst auf-gebaut werden, um an die 240 Qua-dratmeter große Dachfläche heran-

zukommen. Dann wurde die gesam-te Dachfläche um zehn Zentimeter aufgedoppelt, damit die geforderte Wärmedämmung eingebaut werden konnte. Da die Entwässerungssitu-ation nicht einfach war, ersetzte das Team der Ahrens Dachtechnik die vorhandene 6-teilige Zinkrinne durch eine 5-teilige Rheinzinkrinne. Erst dann ging es ans eigentliche Werk: die Neueindeckung des Daches. Mit Flachdachziegel Nibra F10Ü von Nelskamp wurde ein robuster und formschöner Ziegel eingesetzt. Insgesamt wurden etwa 3.000 Dach-ziegel verarbeitet. Der Farbton alt-schwarz bildet einen wunderbar starken Kontrast zu den hellen 

Das deutsche Handwerk genießt überall in Europa einen guten Ruf. Deutsche Hand-werker, egal ob auf dem Dach oder in den zahlreichen anderen Gewerken, ste-hen für eine gute Ausbildung, solide Ar-beit und – in Gemeinschaft mit starken Handelspartnern und Lieferanten – für hochwertige Produktqualität. Gerade in so sensiblen Bereichen wie dem Dach ist es wichtig, diesen hohen Qualitätsanspruch zu halten. 
Der Meisterbrief im deutschen Handwerk ist ein unverzichtbares Instrument dafür. Steht er doch für gute Ausbildung, weniger Jugendar-beitslosigkeit und höhere Wettbewerbs-fähigkeit. Damit ist er ein Vorbild für ganz Europa. Der Zentralverband des Deutschen Handwerks (ZDH) schreibt dazu: Deutschland hat die niedrigste Ju-gendarbeitslosigkeit in der Europäischen Union. Grund dafür ist die qualifizierte Ausbildung der 

Jugendlichen im dualen System. Das deutsche Hand-
werk leistet hier einen entscheidenden Beitrag, denn 
seine Ausbildungsquote ist mehr als doppelt so hoch 
wie die der Wirtschaft insgesamt. Garant für das hohe 
Niveau der Ausbildung ist die gute Qualifikation der 
Ausbilder: 95 Prozent der Lehrlinge im deutschen 
Handwerk werden in Meisterbetrieben oder in Betrie-
ben mit gleichwertig qualifizierten Betriebsleitern aus-
gebildet.“

Im Rahmen einer Deregulierungs- Debatte der 
EU-Kommission steht genau dieses Erfolgs-
modell nun auf dem Prüfstand. Hier überlegt 
man, „nationale Hürden zum Berufszugang ab-
zubauen“. Das könnte im schlimmsten Fall 

auch die Abschaffung des Meisterbriefs zur Folge haben. Um dies zu verhindern, wurde bereits im vergangenen Jahr die Aktion „Ja zum Meister“ ins Leben gerufen. Viele Verbände und Handwerkskammern un-terstützen diese Aktion und sammeln Unterschriften für den Erhalt des Meis-terbriefs.

Einen ausführlichen Artikel zu diesem The-ma finden Sie auf Seite 3. Dort lesen Sie auch, wie Sie die Resolution unterstützen können. Machen Sie mit und dokumentieren Sie da-mit gegenüber der EU-Kommission den besonderen Qualitätsanspruch des deutschen Dachhand-werks!

Anregungen für Ihr qualitäts-orientiertes Herbstgeschäft stellen Ihnen viele COBA-Vertragslieferanten auf den folgenden Seiten vor.

Ihre COBA-Fachhändler

Qualität im deutschen Dachhandwerk erhalten

Die kleinen Türme erfreuen sich jetzt einer neuen Haube aus Naturschie-fer. Sie wurden exakt so wieder ein-gedeckt, wie der Denkmalschutz es gefordert hatte.

Meisterhaft bedacht: mit dem Flachdachziegel Nibra F10Ü von Nelskamp 

wurde ein robuster und formschöner Ziegel eingesetzt.

Das Dach des wunderschönen alten Backsteinbaus in der Lülingstraße in 

Bückeburg präsentiert sich nun in neuem Glanz. 

Dachdecker-Verband  begrüßt Änderung bei der Aufzeichnungspflicht
Die Ankündigung von Bundesar-beitsministerin Andrea Nahles, die Pflicht zur Aufzeichnung von Be-ginn, Ende und Dauer der Arbeits-zeit entfallen zu lassen, wenn das regelmäßige monatliche Entgelt in den letzten zwölf Monaten mindes-tens 2.000 Euro brutto betragen habe, stößt auf breite Zustimmung. Ministerin Nahles hat die Bürokra-tie-Erleichterung nun auf den Weg gebracht. Sie gilt seit dem 1. Au-gust 2015.

Ulrich Marx, Hauptgeschäftsführer des Zentralverbands des Deutschen Dachdeckerhandwerks (ZVDH): „Hier kommt die Ministerin unseren Forderungen entgegen, Entlastung vor allem für die kleinen Betriebe im Handwerk zu schaffen und die Aufzeichnungspflicht für kaufmän-nische Angestellte zu entschärfen. Ein richtiger Schritt in Richtung  Bürokratie-Abbau, der uns von der Regierung schon lange verspro-chen wurde!“ Begrüßenswert sei auch die Regelung, bei der Be-schäftigung von Ehegatten, Kin-dern und Eltern des Arbeitgebers auf die Aufzeichnungspflichten zu verzichten. Davon profitierten  gerade viele der familiengeführten Dachdecker-Betriebe, so Marx  weiter.

Unverzichtbar bleibe aber weiterhin die ge setzliche Korrektur bei der Auftraggeberhaftung. „Hierzu hat das Bundesministerium für Arbeit und Soziales lediglich ‚Interpretati-onshilfen’ angekündigt, die jedoch kein gesetzgeberisches Handeln ersetzen und daher auch nicht die notwendige Rechtssicherheit her-beiführen können. Das führt zu gro-ßen Unsicherheiten in den Betrie-ben und bei den Auftraggebern und bedarf noch einer Nachbesserung“, erklärt Marx.

– ZVDH –

Strukturierungen an Fenstern, Türen und Gesimsen der roten Backstein-Fassade. Das gesamte Farbkonzept passt sich damit auch hervorragend an das Nachbargebäude an. 
Nicht selten entstehen bei alten denkmalgeschützten Gebäuden un-vorhersehbare Besonderheiten. So auch bei diesem Objekt. Während einer Bauphase wurde festgestellt, dass der Dachstuhl in  einigen Be-reichen statisch nicht mehr passte. Doch dies war für die Ahrens-Dachdecker-Profis keine be son de-re Schwierigkeit: es wurden einige Sparren ersetzt und das Problem behoben. Die kleinen Türme wur-den mit Naturschiefer exakt so wie-der eingedeckt, wie der Denkmal-schutz es gefordert hatte. Dabei wurden über 3.500 Decksteine ver-arbeitet und ein Großteil der Scha-lung ersetzt.

Jetzt erstrahlt das Dach des denk-malgeschützten neoklassizistischen Baus wieder in neuem Glanz und wird den Bewohnern über Genera-tionen hinweg einen zuverlässigen Schutz bieten – dank den erfahre-nen Dachdeckern der Ahrens Dach-technik aus Bückeburg und dem COBA-Großhändler für Dachbau-stoffe DWB in Minden. 

– AHRENS DACHTECHNIK –

www.coba-osnabrueck.de · www.coba-tv.de
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Rundum gut informiert

COBA-Messestand: Besuchen Sie uns auf der DACH+HOLZ 2016 COBA-Hompage: www.coba-osnabrueck.de



  Bundesweite Logistik durch das COBA-Händlernetzwerk und damit auch 
überregionale Liefer fähigkeit

  Marktgerechte Konditionen durch Mengenbündelung und die daraus ent-
stehenden COBA-Leistungsvorteile

  Hohe Fach- und Beratungskompetenz der Mitarbeiter durch die COBA-
Fachseminare und das COBA-Fernstudium zum „Bedachungsfachwirt“

  Immer aktuell informiert: mit den COBA-eigenen Informationsmedien, 
die wir Ihnen auf der Seite 5 vorstellen

  Gemeinsamkeit macht stark: Händler in einer leistungsstarken Koopera tion 
wie der COBA sind wirtschaftlich stabiler als Unternehmen, 
die alleine am Markt agieren. Das wird immer wieder 
durch Studien anerkannter Institute bestätigt. Für unsere 
Kunden bedeutet das: stabile, verlässliche Partnerschaf-
ten über viele Jahre.

Wer einen COBA-Fachhändler in 
seiner Nähe oder an einer überre-
gionalen Baustelle sucht, wird 
unter www.coba-osnabrueck.de 
fündig. Einfach den gewünschten 
Ort, eine Postleitzahl oder – wenn 
bekannt – den Händlernamen ein-
geben. Es werden alle Händler im 
ausgewählten Umkreis von 20, 50 
oder 100 Kilometern angezeigt. 
Für alle, die lieber den Überblick 
haben, gibt es eine Liste aller 
COBA-Fachhändler als Tabelle 
oder PDF-Datei.
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So profitieren Sie als Kunde davon, 
dass Ihr COBA-Fachhändler Teil 
 einer starken Gemeinschaft ist:

Die COBA-Fachhändler im Portrait
Der COBA-Fachhandel ist heute an mehr 
als 70 Standorten in ganz Deutschland so-
wie Österreich und der Schweiz vertreten. 
Alle Händler haben eins gemeinsam: sie 
sind Spezialisten für Dach- und Fassaden-
baustoffe. 

Da es in jeder Region eigene Baustile gibt 
und dabei andere Materialen eingesetzt 
werden, sind die Sortimente natürlich den 
regionalen Kundenwünschen angepasst. 
So gibt es in Süddeutschland und Öster-
reich Standorte, die schwerpunktmäßig 
Metalle anbieten. Im Norden gibt es Spe-
zialisten für Reetbedachungen. Andere 
Händler wiederum sind auf den Zuschnitt 
großformatiger Fassadentafeln speziali-
siert und verfügen über den entsprechen-
den Maschinenpark. Damit ist der COBA-

Fachhandel so vielfältig wie unsere 
Dachlandschaft: für jedes Bauvorhaben 
gibt es hier die passende Lösung.

Durch die kollegiale, fast schon familiäre 
Atmosphäre innerhalb der COBA ist in all 
den Jahren ein starkes Netzwerk entstan-
den. Die Unternehmen stehen im regel-
mäßigen Kontakt und tauschen sich bei 
Fragen oder besonderen Herausforderun-
gen aus. So können zum Beispiel Aufträge 
auf überregionale Baustellen einfacher 
beliefert werden oder Produkte, die an-
sonsten nicht im Sortiment vorrätig sind, 
kurzfristig beschafft werden.

Auf den folgenden Seiten stellen wir 
 Ihnen alle COBA-Fachhändler mit ihren 
Standorten vor.

E-Mail:  offi ce@battisti.com
Internet:   www.battisti.com

Unternehmensdaten:

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@attinger.de
Internet:   www.attinger.de

Standort/ ▲ Attinger 
Hauptsitz:  Handelsgesellschaft mbH
  Ulmer Landstraße 255
  86391 Stadtbergen
  Tel.: 0821 - 54 31 50
  Fax: 0821 - 54 31 59 9

Weiterer ▲ Ulmer Straße 151
Standort:  86156 Augsburg
  Tel.: 0821 - 54 31 32 2
  Fax: 0821 - 54 31 49 9

Standort/Hauptsitz: ▲ BATTISTI GmbH
  Industriestraße 11
  A-6832 Sulz
  Tel.: 0043 5522 - 7 90 40 0
  Fax: 0043 5522 - 7 90 40 15

Das Händlerverzeichnis auf der 
 COBA-Homepage
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E-Mail:  info@dach-carle.de  kriftel@carle-fatum.de  info@dach-fatum.de
Internet:  www.dach-carle.de  www.carle-fatum.de  www.dach-fatum.de

E-Mail:  info@bremer-dachbaustoffe.de
Internet:   www.bremer-dachbaustoffe.de

E-Mail:  info@bht-dach.de
Internet:   www.bht-dach.de

Unternehmensdaten:

Internet:   www.boepple-maier.de

Unternehmensdaten:

Standort/Hauptsitz: ▲ BHT Bedachungshandel GmbH
  Elzstraße 14
  79350 Sexau
  Tel.: 07641 - 9 30 69 0
  Fax: 07641 - 9 30 69 11

Standort/Hauptsitz: ▲ BÖPPLE&MAIER GmbH & Co. KG
  Fachgroßhandel
  Austraße 57
  74076 Heilbronn
  Tel.: 07131 - 76 44 0
  Fax: 07131 - 17 32 50

Standort/Hauptsitz: ▲ bremer dachbaustoffe gmbh
  Fritz-Thiele-Straße 2
  28279 Bremen
  Tel.: 0421 - 8 35 27 84
  Fax: 0421 - 8 35 27 86

Unternehmensdaten:

bremer
dachbau
stoffe

gmbh

Hauptsitz/Standorte:
 ▲ Erich Carlé  ▲ Carlé + Fatum  ▲ Fatum
  GmbH & Co. KG  GmbH & Co. KG   GmbH & Co. KG
  Karl-Glöckner-Str. 9  Bachstr. 18  Auf der Landwehr 1
  35394 Gießen  65830 Kriftel  35410 Hungen
  Tel.: 0641 - 79 55 0  Tel.: 06192 - 9 77 09 77  Tel.: 06402 - 5 25 70
  Fax: 0641 - 79 55 560  Fax: 06192 - 9 77 09 11  Fax: 06402 - 5 25 758

Unternehmensdaten:
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E-Mail:  info@dachkauf.de
Internet:   www.dachkauf.de

Unternehmensdaten:

E-Mail: info@dbs-dachbaustoffe.de
Internet:  www.dbs-dachbaustoffe.de

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@dornis-dach.de
Internet:   www.dornis-dach.de

Unternehmensdaten:

Standort/Hauptsitz: ▲ DACHKAUF e.K.
  Ohlandstraße 16
  37197 Hattorf am Harz
  Tel.: 05584 - 942 942 0
  Fax: 05584 - 942 942 7

Standort/ ▲ DBS 
Hauptsitz:   DachBauStoffe GmbH
  Novgorodstraße 14
  23560 Lübeck
  Tel.: 0451 - 300 867 0
  Fax: 0451 - 300 867 11

Weitere  ▲ 19055 Schwerin 
Standorte:   Schnitterwiese 4 

Tel.: 0385 - 51 06 0
Fax: 0385 - 51 06 11

 ▲  23617 Stockelsdorf
Albert-Einstein-Straße 46
Tel.: 0451 - 81 30 56 0
Fax: 0451 - 81 30 56 111

Standort/ ▲ Dornis Dach- und
Hauptsitz:   Wandbaustoffe GmbH
  Weimarische Straße 3
  99625 Kölleda
  Tel.: 03635 - 46 09 0
  Fax: 03635 - 40 07 79

Weiterer ▲ Zum Hasengraben 8
Standort:  99098 Erfurt-Vieselbach
  Tel.: 036203 - 5 27 0
  Fax: 036203 - 5 27 15

Standort/ ▲ Rolf Dammers oHG Alles fürs Dach
Hauptsitz:  Bramfelder Straße 51
  22305 Hamburg-Barmbeck
  Tel.: 040 - 61 18 11 0
  Fax: 040 - 61 18 11 37
E-Mail:  dammers@dammers.de

Internet:   www.dammers.de

Weitere ▲ Große Bahnstraße 86
Standorte:  22525 Hamburg-Stellingen
  Tel.: 040 - 85 32 90 0
  Fax: 040 - 85 32 90 37
   
 
 ▲ Tonberg 13
  24113 Kiel-Garden-Süd 
  Tel.: 0431 - 70 53 7 0
  Fax: 0431 - 70 53 7 37
  

 ▲ Leinestraße 12
  24539 Neumünster
  Tel.: 04321 - 60 222 0
  Fax: 04321 - 60 222 37

 ▲ Sophienhof 7
  25746 Wesseln/Heide-Holstein
  Tel.: 0481 - 42 16 60 0
  Fax: 0481 - 42 16 60 37

Unternehmensdaten:
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E-Mail:  info@dorow-oschatz.de
Internet:  www.dorow-oschatz.de

Unternehmensdaten: Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@dwb-minden.de
Internet:   www.dwb-minden.de

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@dwf-baustoffe.de
Internet:  www.dwf-baustoffe.de

E-Mail:  info@elg-bau-dach.de
Internet:   www.elg-bau-dach.de

Standort/ ▲ DOROW & Sohn KG
Hauptsitz:  Uhlanenweg 2
  04758 Oschatz
  Tel.: 03435 - 97 13 00
  Fax: 03435 - 97 13 33

Weitere  ▲ Gerichtsweg 22
Standorte:    04668 Grimma

 Tel.: 03437 - 9 20 20
 Fax: 03437 - 9 20 222

 ▲  Ackerstraße 16
02977 Hoyerswerda
Tel.: 03571 - 4 81 50
Fax: 03571 - 4 81 510

Standort/Hauptsitz: ▲ DWB Dach- und Wandbaustoffe
  Vertriebs GmbH & Co. KG
  Ringstraße 14
  32427 Minden
  Tel.: 0571 - 8 28 20 50
  Fax: 0571 - 8 28 20 99

Weiterer ▲ Berliner Chaussee 13
Standort:  16831 Rheinsberg
  Tel.: 033931 - 80 84 0
  Fax: 033931 - 80 84 19

Standort/ ▲ ELG 
Haupstsitz:  Bau-Dach GmbH
   Waldstraße 20, 

Eingang Dresdener Straße 35
  04924 Bad Liebenwerda
  Tel.: 035341 - 60 20
  Fax: 035341 - 60 224

Weiterer Standort/ ▲ Welsauer Weg 11
Auslieferungslager:  04860 Torgau
     Tel.: 03421 - 70 16 72/73
     Fax: 03421 - 70 16 74

Unternehmensdaten:

Standort/ ▲ DWF
Hauptsitz:  Baustoff-Fachhandel GmbH
   Am Posseberg 8, 

Gewerbegebiet Pankow Nord
  13127 Berlin
  Tel.: 030 - 474 97 49-0
  Fax: 030 - 474 97 49-19

Unternehmensdaten:
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FACHHANDEL 
FÜR DACH UND FASSADE

1853 – 2013 

160 Jahre

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@eyssler.de
Internet:   www.eyssler.de

E-Mail:  info@frieser-baustoffe.com
Internet:   www.frieser-baustoffe.com

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@gallhoefer-oberhausen.de
Internet:   www.gallhoefer-oberhausen.de

Unternehmensdaten: Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@heinz-dach.de
Internet:   www.heinz-dach.de

Standort/ ▲ Arthur Eyßler GmbH & Co. KG
Hauptsitz:  Fachgroß- u. Einzelhandel 
  für Dach und Fassade
  Obergraben 4
  01844 Neustadt/Sachsen
  Tel.: 03596 - 60 22 43
  Fax: 03596 - 60 22 44

Weiterer ▲ Gewerbegebiet Am Fuchsberg 14 
Standort:  01844 Neustadt OT Berthelsdorf
  Tel.: 03596 - 58 03 0
  Fax: 03596 - 58 03 33

Standort/Hauptsitz: ▲ Frieser Baustoffhandel GmbH
  Naumannstraße 81/Haus 38
  10829 Berlin
  Tel.: 030 - 7 41 60 65
  Fax: 030 - 7 41 04 02

Standort/Hauptsitz: ▲ Anton Gallhöfer GmbH
  Lessingstraße 7
  46149 Oberhausen
  Tel.: 0208 - 65 69 20
  Fax: 0208 - 65 69 227

Standort/Hauptsitz: ▲ HEINZ GmbH
  Niederauerbacher Straße 11
  08228 Rodewisch/Vogtl.
  Tel.: 03744 - 40 01 0
  Fax: 03744 - 40 01 40
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E-Mail:  info@dach-hof.de
Internet:   www.dach-hof.de

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@dachcentrum.de
Internet:   www.dachcentrum.de

Unternehmensdaten:

E-Mail:  kus@kuene-sehringer.de
Internet:   www.kuene-sehringer.de

Unternehmensdaten:

Standort/Hauptsitz: ▲ Gerhard Hof GmbH Bedachungs-Fachhandel
  Lämmerspieler Straße 42
  63165 Mühlheim/Main
  Tel.: 06108 - 97 80 0
  Fax: 06108 - 97 80 44

Standort/Hauptsitz: ▲ Jüdes & Löckener GmbH
  Marmorweg 1-3
  17036 Neubrandenburg
  Tel.: 0395 - 76 96 90
  Fax: 0395 - 76 96 92 0

Weiterer  ▲ Industriestraße 3
Standort:  18528 Bergen
  Tel.: 03838 - 25 18 38
  Fax: 03838 - 25 57 78

Standort/Hauptsitz: ▲  Küne + Sehringer 
GmbH & Co. KG

  Lindenstraße 27
  76661 Philippsburg
  Tel.: 07256 - 93 22 0
  Fax: 07256 - 93 22 28

Weiterer  ▲ Untermühlaustraße 79 A
Standort:  68169 Mannheim (Neckarstadt)
  Tel.: 0621 - 32 15 70
  Fax: 0621 - 32 15 729

Unternehmensdaten:

Standort/ Hauptsitz:
▲ Heitkamm GmbH Dachbaustoffe
 Auf dem Toelen 10, 59229 Ahlen
 Tel.: 02382 - 7 84 0, Fax: 02382 - 7 84 550
 E-Mail: info@heitkamm.de

 Internet: www.heitkamm.de

Weitere Standorte:
▲ Edisonstraße 18, 33334 Gütersloh
 Tel.: 05241 - 9 13 01 0, Fax: 05241 - 9 13 01 30
 guetersloh@heitkamm.de

▲ Eulerstraße 1, 48155 Münster 
 Tel.: 0251 - 61 89 99 0, Fax: 0251 - 61 89 99 29
 muenster@heitkamm.de

▲ Sandforter Straße 67, 49086 Osnabrück 
 Tel.: 0541 - 50 03 94 0, Fax: 0541 - 50 03 94 19
 osnabrueck@heitkamm.de

▲ Gutenbergstraße 3, 59174 Kamen
 Tel.: 02307 - 9 72 42 0, Fax: 02307 - 9 72 42 8
 kamen@heitkamm.de

▲ Am Silberg 18, 59494 Soest
 Tel.: 02921 - 6 72 24 0, Fax: 02921 - 6 72 24 15
 soest@heitkamm.de

▲ Annaberger Straße 3, 09419 Thum-Herold
 Tel.: 037297 - 3 83 0, Fax: 037297 - 3 83 30
 thum@heitkamm.de

▲ Otto-Schmerbach-Straße 39, 09117 Chemnitz 
 Tel.: 0371 - 3 38 88 0, Fax: 0371 - 3 38 88 30
 chemnitz@heitkamm.de
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E-Mail:  info@liesk.de
Internet:   www.liesk.de

Unternehmensdaten: Unternehmensdaten:

E-Mail:  moerk_kg@t-online.de
Internet:   www.moerk-kg.de

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@mohr-dachbaustoffe.de
Internet:   www.mohr-dachbaustoffe.de

E-Mail:  info@normann-dach.de
Internet:   www.normann-dach.de

Unternehmensdaten:

Standort/Hauptsitz: ▲ Liesk Baustoffe GmbH
  Justus-von-Liebig-Straße 13
  01987 Schwarzheide
  Tel.: 035752 - 9 23 0
  Fax: 035752 - 9 23 23

Standort/Hauptsitz: ▲ Mörk KG Dach + Fassade
  In Rammelswiesen 15
  78056 Villingen-Schwenningen
  Tel.: 07720 - 50 51
  Fax: 07720 - 77 54

Standort/Hauptsitz: ▲ Steffen Mohr Dachbaustoffe GmbH
  Ohle Ring 2
  21684 Stade-Wiepenkathen
  Tel.: 04141 - 69 02 0
  Fax: 04141 - 69 02 22

Standort/Hauptsitz: ▲ Normann Dachbaustoffe GmbH + Co. KG
  Heckenweg 1-11
  48565 Steinfurt-Borghorst
  Tel.: 02552 - 99 50 0
  Fax:  02552 - 99 50 99 (Verkauf)

02552 - 99 50 50 (GL)
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Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@pentek-duisburg.de
Internet:   www.pentek-duisburg.de

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@rbv-bielefeld.com
Internet:   www.rbv-bielefeld.de

Unternehmensdaten:

E-Mail:  riedelsche@riedelsche.de
Internet:   www.riedelsche.de

Unternehmensdaten:

Standort/Hauptsitz: ▲ PÄFFGEN GmbH Dachbaustoffe
  Schwarzer Weg 16
  41564 Kaarst
  Tel.: 02131 - 79 09 0
  Fax: 02131 - 66 62 92

Weiterer  ▲ Hoffeldstraße 106
Standort:  40235 Düsseldorf
  Tel.: 0211 - 91 50 20
  Fax: 0211 - 66 47 34

Standort/Hauptsitz: ▲ J. Pentek Bedachungsartikelgroßhandel GmbH
  Adolfstraße 6
  47198 Duisburg-Homberg
  Tel.: 02066 - 99 86 0
  Fax: 02066 - 99 86 66

Standort/Hauptsitz: ▲ Ravensberger Baustoffe-Vertrieb
  August Kreft GmbH & Co. KG
  Böttcherstraße 5
  33609 Bielefeld
  Tel.: 0521 - 78 77 0
  Fax: 0521 - 78 77 48

Standort/ ▲ Riedelsche
Hauptsitz:  Dachbaustoffe GmbH 
  Altkarlshof 1
  18146 Rostock
  Tel.: 0381 - 6 59 02 0
  Fax: 0381 - 6 86 44 03

Weiterer ▲ Niederlassung Stralsund
Standort:  Am Langendorfer Berg 18
  18442 Langendorf
  Tel.: 03831 - 47 26 0
  Fax: 03831 - 49 78 61

E-Mail:  kaarst@paeffgen.com
  ddorf@paeffgen.de
Internet:   www.paeffgen.com
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E-Mail:  info@dachbaustoffhandel.de
Internet:   www.sbh-raddusch.de

Unternehmensdaten:

Unternehmensdaten:

Internet:   www.sievering-dachbaustoffe.de

Standort/ ▲ SÜDMETALL Otto Leonhard GmbH
Hauptsitz:   Haylerstraße 32
  80993 München
  Tel.: 089 - 14 38 33 0
  Fax: 089 - 14 38 33 50

E-Mail:  info@suedmetall.de
Internet:  www.suedmetall.de

Weitere ▲  SÜDMETALL Otto Leonhard GmbH
Standorte:  Wilhelm-Röntgen-Straße 7 
  82380 Peißenberg
  Tel.: 08803 - 58 57 58
  Fax: 08803 - 58 41

 ▲  SÜDMETALL Handels GmbH 
  Gewerbegebiet am Moosfeld,
  Karl-Schmid-Straße 3
  81829 München
  Tel.: 089 - 45 19 00 0
  Fax: 089 - 45 19 00 50

 ▲  SÜDMETALL Handels GmbH 
  Gersthofer Straße 38
  86169 Augsburg
  Tel.: 0821 - 29 79 60
  Fax: 0821 - 29 79 615

 ▲  SÜDMETALL Handels GmbH 
  Verkaufsbüro Straubing
  Obere Bachstraße 2
  94315 Straubing
  Tel.: 09421 - 98 93-917
  Fax: 09421 - 98 93-926

Unternehmensdaten:

Standort/Hauptsitz: ▲ SBH Spreewälder Bedachungsmaterial
  Handels-GmbH
  Lindenstraße 12
  03226 Vetschau OT Raddusch
  Tel.: 035433 - 7 15 55
  Fax: 035433 - 7 16 66

Standort/ ▲  Wilhelm Sievering 
Hauptsitz:  GmbH & Co. KG
  Vinsebecker Straße 2-10
  32839 Steinheim
  Tel.: 05233 - 95 65 0
  Fax: 05233 - 95 65 65

Weiterer  ▲ Eggertstraße 14
Standort:  33100 Paderborn
  Tel.: 05251 - 6 99 78 0
  Fax: 05251 - 6 99 78 20

Unternehmensdaten:

Standort/ ▲ Eduard Schüller e.K.
Hauptsitz:   Bedachungsmaterial u. Klempnerartikel
  Fachhandel
  Bahnhofstraße 13
  56759 Laubach/Eifel
  Tel.: 02653 - 99 90 0
  Fax: 02653 - 99 90 90

E-Mail:  info@schueller-dach.de
Internet:   www.schueller-dach.de

Weitere ▲ Eduard Schüller e.K.
Standorte:  Dachbaustoffe 
  Oststraße 53 a
  07407 Rudolstadt/Thür. 
  Tel.: 03672 - 42 99 0
  Fax: 03672 - 42 99 90

 ▲ Eduard Schüller e.K.  
  Dachbaustoffe
  Rudolf-Diesel-Straße 10
  56220 Urmitz/Koblenz 
  Tel.: 02630 - 9 66 69 0
  Fax: 02630 - 9 66 69 90

 ▲ Eduard Schüller e.K.
  Dach + Baustoffe
  Metternichstraße 1
  54292 Trier
  Tel.: 0651 - 99 93 60 0
  Fax: 0651 - 99 93 60 69
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E-Mail:  info@tecto-dach.de
Internet:   www.tecto-dach.de

Unternehmensdaten:

E-Mail:  info@trick-gmbh.de
Internet:   www.trick-gmbh.de

Unternehmensdaten:

Unternehmensdaten:

Jahre COBA

FACHHANDEL 
FÜR DACH UND FASSADE

1853 – 2013 

160 Jahre

E-Mail:  info@vermeulen-heitkamm.de
Internet:   www.vermeulen-heitkamm.de

Standort/Hauptsitz: ▲ TECTO Dachbaustoffe GmbH
  Stolpener Landstraße 2a
  01833 Stolpen
  Tel.: 035973 - 22 30
  Fax: 035973 - 27 35 4

Weiterer ▲ Gohliser Straße 24
Standort:  01445 Radebeul
  Tel.: 0351 - 27 22 64 20
  Fax: 0351 - 27 22 64 11

Standort/Hauptsitz: ▲ Trick GmbH
  Siemensstraße 10
  73760 Ostfi ldern (Scharnhausen)
  Tel.: 07158 - 18 12 0
  Fax: 07158 - 18 12 80

Standort/Hauptsitz: ▲ Vermeulen Heitkamm GmbH
  Tackweg 15
  47918 Tönisvorst
  Tel.: 02151 - 99 59 0
  Fax: 02151 - 99 59 99
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Ich kaufe gern im COBA-Fachhandel!
Dort arbeiten nette Menschen, 

die mich immer freundlich empfangen. 
Die sind einfach sympathisch!

Ich kaufe gern im COBA-Fachh
Dort arbeiten nette Menschen

die mich immer freundlich empfan
Die sind einfach sympathisch

49084 Osnabrück

25746 Wesseln/Heide-Holstein 
Rolf Dammers 24539 Neumünster-Gadeland 

Rolf Dammers

24113 Kiel-Gaarden-Süd 
Rolf Dammers

23617 Stockelsdorf 
DBS-DachBauStoffe

23560 Lübeck-Genin 
DBS-DachBauStoffe

22525 Hamburg-Stellingen 
Rolf Dammers

22305 Hamburg-Barmbek 
Rolf Dammers

21684 Stade-Wiepenkathen 
Steffen Mohr Dachbaustoffe

19055 Schwerin 
DBS-DachBauStoffe

18528 Bergen 
Jüdes & Löckener

18442 Langendorf/Stralsund 
Riedelsche Dachbaustoffe

18146 Rostock 
Riedelsche Dachbaustoffe

17036 Neubrandenburg 
Jüdes & Löckener

16831 Rheinsberg 
DWF Baustoff-Fachhandel

13127 Berlin-Pankow 
DWF Baustoff-Fachhandel

10829 Berlin 
Frieser Baustoffhandel

09419 Thum-Herold 
Heitkamm

09117 Chemnitz 
Heitkamm

08228 Rodewisch 
HEINZ

07407 Rudolstadt 
Eduard Schüller

04924 Bad Liebenwerda 
ELG

04860 Torgau 
ELG

04758 Oschatz 
DOROW & Sohn

04668 Grimma 
DOROW & Sohn

03226 Vetschau OT Raddusch
SBH Spreewälder 
Bedachungsmaterial

02977 Hoyerswerda 
DOROW & Sohn

01987 Schwarzheide 
Liesk Baustoffe

01844 Neustadt 
OT Berthelsdorf 
Arthur Eyssler

01844 Neustadt/Sachsen 
Arthur Eyssler01833 Stolpen 

TECTO Dachbaustoffe

01445 Radebeul 
TECTO Dachbaustoffe

28279 Bremen 
bremer dachbaustoffe

32427 Minden 
DWB Dach- und Wandbaustoffe

32839 Steinheim 
Wilhelm Sievering

33100 Paderborn 
Wilhelm Sievering

33334 Gütersloh 
Heitkamm

33609 Bielefeld 
Ravensberger Baustoffe-Vertrieb

35394 Gießen 
Erich Carlé

35410 Hungen 
Fatum

37197 Hattorf 
DACHKAUF

40235 Düsseldorf 
Päffgen

41564 Kaarst 
Päffgen

46149 Oberhausen 
Anton Gallhöfer

47198 Duisburg-Homberg 
J. Pentek

47918 Tönisvorst 
Vermeulen Heitkamm

48155 Münster 
Heitkamm

48565 Steinfurt-Borghorst
Normann

49086 Osnabrück 
Heitkamm

54292 Trier 
Eduard Schüller

56220 Urmitz/Koblenz 
Eduard Schüller

56759 Laubach/Eifel 
Eduard Schüller

59174 Kamen 
Heitkamm

59229 Ahlen 
Heitkamm

59494 Soest 
Heitkamm

63165 Mühlheim/Main 
Gerhard Hof65830 Kriftel 

Carlé + Fatum

68169 Mannheim-Neckarstadt 
Küne + Sehringer

73760 Ostfildern 
Trick 

74076 Heilbronn 
BÖPPLE&MAIER

76661 Philippsburg 
Küne + Sehringer

78056 Villingen-Schwenningen 
Mörk

79350 Sexau 
BHT

80993 München 
SÜDMETALL

86169 Augsburg 
SÜDMETALL

94315 Straubing 
SÜDMETALL

81829 München 
SÜDMETALL

82380 Peißenberg 
SÜDMETALL

86391 Stadtbergen 
Attinger

99098 Erfurt 
Dornis

99625 Kölleda 
Dornis

A-6832 Sulz (Österreich) 
BATTISTI

CH-4852 Rothrist (Schweiz) 
BHT

CH-6252 Dagmersellen (Schweiz) 
BHT



DANKE …
… für die erfolgreiche Partnerschaft! Braas gratuliert 
COBA zum 45-jährigen Firmenjubiläum.

Part of BRAAS MONIER BUILDING GROUP

VELUX ist der weltweit größte Hersteller 
von Dachfenstern. Mit seiner vielfältigen 
Produktpalette sorgt VELUX für Tageslicht, 
frische Luft und Ausblick und schafft so ein 
gesundes Wohnklima unter dem Dach. 
Neben Dachfenstern und anspruchsvol-
len Dachfensterlösungen für geneigte 
und flache Dächer bietet das Unterneh-
men Sonnenschutzprodukte, Rollläden 
und Zu  behörprodukte für den Fensterein-
bau. Automatisierte Lösungen und intelli-
gente Sensorsysteme tragen zu einem ge-
sunden Raumklima bei und steigern den 
Wohnkomfort. Solarbetriebene Produkte 
von VELUX reduzieren den Energiever-
brauch und leisten einen Beitrag zum 
nachhaltigen Bauen und Wohnen. 

Umfangreiche Tests in Versuchslaboren 
und Qualitätskontrollen im Feldversuch 
vor Markteinführung stellen sicher, dass 
die Produkte höchste Qualitätsstandards 
einhalten und damit den Anforderungen 
der Nutzer entsprechen. Das spiegelt sich 
auch in der deutlich über die gesetzlich 
vorgegebenen Haftungsvorschriften hin-
ausgehenden Garantie von 10 Jahren wie-
der, die das Unternehmen bei fachgerech-
tem Einbau für Dachfenster gibt.
VELUX ist mit mehr als 10.000 Mitarbei-
tern in rund 40 Ländern vertreten und be-
schäftigt in Deutschland nahezu 1.000 
Mitarbeiter in Produktion und Vertrieb. 
Weitere Informationen finden Sie unter 
www.velux.de 

Über VELUX

Mehr Erfolg mit starken Partnern
COBA-Vertragslieferanten stellen sich vor

Wichtige Erfolgsfaktoren im Bedachungs-
fachhandel sind das Sortiment und die 
 Lagerhaltung. Wenn es um Baustoffe für 
Dach und Fassade geht, sind Sie beim 
COBA-Fachhändler genau richtig. Mit ih-
rer langjährigen Erfahrung als Dachspe-
zialisten bürgen sie für die Qualität der 
Produkte und die Sortimentsvielfalt. Hier 
finden Profis wie Dachdecker, Zimmerer 
oder Dachklempner / Spengler fachkundi-
ge Beratung und passgenauen Service.

Die Voraussetzung für ein breites Sorti-
ment, das die regionalen Bedürfnisse der 
Kunden abdeckt, ist die Zusammenarbeit 
mit zuverlässigen, leistungsstarken Liefe-
ranten. Denn nur hier gibt es Markenqua-
lität – und das dauerhaft und über alle 
Produktbereiche. Experimente mit Billig-
ware sind gerade in einem so sensiblen 
Bereich wie dem Dach fehl am Platz. 
Deshalb setzt die COBA seit 45 Jahren auf 
starke Partner in der Industrie. So haben 

unsere Kunden Sicherheit beim Material-
einkauf und können sich täglich auf der 
Baustelle auf dieses Qualitätsversprechen 
verlassen.

Auf den folgenden Seiten stellen Ihnen 
viele unserer Vertragslieferanten ihre Un-

ternehmen oder ausgewählte Produkte 
vor. Wir möchten hier die Gelegenheit 
nutzen, diesen Partnern für die langjähri-
ge, erfolgreiche Zusammenarbeit zu dan-
ken. Wir freuen uns auf viele weitere ge-
meinsame Jahre, die von Vertrauen und 
Erfolg geprägt sind.

Liebe COBA,

herzlichen Glückwunsch zu 45 Jahren 
COBA und zu einer sehr bedeutsa-
men Position im deutschen Beda-
chungsfachhandel. Der vor einigen 
Monaten vollzogene Führungs- und 
Generationswechsel sowie die Sym-
pathieoffensive zeigen uns als VELUX, 
dass Sie sich auf die Zukunft ausrich-
ten und dafür gut aufgestellt sind. 

Wir freuen uns darauf,
Ihr Sebastian Dresse
Geschäftsführer

Die COBA schafft es, erfolgreiche 
mittelständische Unternehmen ge-
winnbringend zu vereinen. Dabei er-
zeugt sie Synergien zum Erfolg ihrer 
Mitglieder und zeigt mit der Sympa-
thieoffensive wie wichtig Menschen 
in unserem Geschäft sind. Deshalb 
freuen wir von Braas uns, die COBA 
als starken Partner zu haben. Zum 
45. Jubiläum gratulieren wir der COBA 
herzlich und freuen uns auf viele wei-
tere Jahre der Zusammenarbeit!

Ulrich Siepe, Geschäftsführer 
Vertrieb & Marketing bei Braas
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45 Jahre COBA
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Und nicht nur weil wir Orange auch sehr sympatisch fi nden. 
Professionelle Dienstleistungen, Nähe zur Praxis, mittelständisches Denken 
und zukunftsweisendes Handeln. Die Gemeinsamkeiten von COBA und 
Bauder gehen weit über die Unternehmensfarbe hinaus. Wir bedanken uns 
zum Jubiläum bei der COBA Geschäftsführung und bei allen Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeitern des COBA Fachhandels für die herausragende Zusammen-
arbeit. Wir freuen uns darauf, auch in den kommenden Jahren die Erfolgs-
geschichte weiterzuschreiben.

www.bauder.de

Wir gratulieren von Herzen zum 45sten.

Ich kaufe gern im COBA-Fachhandel!
Immer ein nettes Wort, auch mal Zeit für einen 
Kaffee und ein bisschen fachsimpeln. 
Höflichkeit wird hier groß geschrieben!

cchhandel!
ZZeit für einen 
eeln.
eeben!

Natürlich „tonangebend“
Die CREATON AG mit Sitz in Wertingen (Bayern) ist einer 
der führenden Premium-Anbieter von Biberschwanz- und 
 Pressdachziegeln in Europa.

An neun Standorten mit insgesamt 14 
Werken produziert CREATON Marken-
produkte aus Ton auf Basis modernster 
Techno logien für ein ästhetisches, siche-
res und hochwertiges Dach. Die große 
Auswahl an Farben und Formen bei den 
Tondachziegeln sowie das passende Ori-
ginalzubehör bieten eine nahezu unbe-
grenzte Gestaltungsvielfalt für praktisch 
jede Dachform. 

Mit dem wohl engmaschigsten Vertriebs-
netz der Branche und einer sehr ausge-
prägten Serviceorientierung setzt die 
CREATON AG auf Marktnähe und lang-
jährige, vertrauensvolle Kundenbeziehun-
gen – und das seit mehr als 130 Jahren. 
Das Unternehmen gehört mehrheitlich 
zum weltweit tätigen Baustoffkonzern 
Etex in Brüssel und beschäftigt ca. 1.000 
Mitarbeiter. 

Diese können stolz sein, denn CREATON 
ist „TOP 100“-Unternehmen geworden. 
Beim Gipfeltreffen des Deutschen Mittel-
standes in Essen wurde CREATON schon 
zum dritten Mal nach 2001 und 2005 mit 
dem Titel „Top-Innovator“ ausgezeichnet. 
CREATON begeistert mit seiner Marken-
idee einer neuen Dachkultur nicht nur die 
Jury. 
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Traditionelle Biberschwanzeindeckung in trendigem Farbton „NUANCE“ schieferton engobiert: 

Einfamilienhaus in Wertingen



Zukunftsweisendes Quartett
Die DELTA®-MAXX-Familie macht zukunftssicheres Bauen möglich: DELTA®-MAXX X,  
die innovative Unterdeckbahn mit extrem hoher Reißkraft sorgt jetzt für noch mehr 
Sicherheit auf dem Dach. Alle Bahnen schützen das Dach und die Wärmedämmung  

dauerhaft zuverlässig und sichern schon heute Qualitätsstandards von morgen.

bvf@doerken.de · www.doerken.de/de

DELTA® schützt Werte. Spart Energie. Schafft Komfort. 

Innovationsrollen

45 Jahre COBA:  

wir gratulieren! 

 Außergewöhnliche Optik

 Individuelle Gestaltungs-
 möglichkeiten

 8 Oberflächenqualitäten

 Über 200 Jahre Erfahrung

Weitere Infos unter www.vmzinc.de

Außergewöhnliches 
schaffen – VMZINC

Stürme nehmen zu 
und werden stärker. 

Durch die zunehmenden Stürme entsteht 
immer mehr Gefahr für Dach und Mensch.
Ein Sturm mit Windstärke 8 und höher, 
lässt nicht nur Bäume umstürzen, sondern 
kann Dächer abdecken und in Verbin-
dung mit Starkregen Gebäude durchnäs-
sen und unbewohnbar machen. 

Doch bereits geringere Windgeschwin-
digkeiten können schon zu Schaden 
führen. Werden einzelne Pfannen oder 
Ziegel durch Wind gelockert, weil sie 
unzureichend oder falsch gesichert wa-
ren, dringt Regen oder Schnee in den 
Dachraum ein und kann dadurch Scha-
den am Dachaufbau verursachen. Durch 
herunterfallende Dachpfannen können 
zum Beispiel Autos zerstört und Men-
schen verletzt werden. 

Deshalb fordert der aktuelle Stand der 
Technik eine professionelle Windsogsi-
cherung von Steildächern.

Sturmsicherung ist Pflicht. 
Mit der aktuellen Fachregel des ZVDH 
werden hohe Anforderungen an Befesti-
gungen gestellt. Verarbeiter sind gesetz-
lich verpflichtet, auf eine fachgerechte 
Windsogsicherung zu achten.

FOS unterstützt Sie. 
Friedrich Ossenberg-Schule (FOS) – der 
Spezialist für Windsogsicherungen – un-
terstützt Sie als Verarbeiter professionell 
rund um das Thema Sturmsicherung am 
Steildach. Mit geeigneten Lösungen von 
der Traufe bis zum First bietet FOS ein 
breites, sachgerechtes und qualitativ 
hochwertiges Programm für fast alle Ein-
deckungen.

Das kostenlose Berechnungsprogramm.
Unter www.fos.de können Sie kostenlos 
eine Windsogberechnung durchführen. 
Nach wenigen Mausklicks erhalten Sie 
eine Auflistung aller für das Bauobjekt-
passenden Sturmklammern. Weiter kön-
nen Sie sich das Verlegeschema und die 
jeweiligen Stückzahlen pro Dachbereich 
anzeigen lassen. Somit wissen Sie nach-
wenigen Mausklicks genau, welche und 
wie viele Sturmklammern Sie bei Ihrem 
Fachhändler bestellen müssen und in wel-
chem Verlegeschema diese einzusetzen 
sind. 

Somit bieten Sie Ihrem Bauherrn ein 
sturmsicheres Dach und sind selbst eben-
fallsauf der sicheren Seite.

Das Verhältnis von Dörken zur COBA 
ist und war schon immer ein ganz 
beson deres. Seit Gründung der COBA 
im Jahr 1970 arbeiten wir erfolgreich 
mit den Menschen in der Zentrale 
und den  COBA-Gesellschaftern zu-
sammen und sind dabei sozusagen 
ein Teil der COBA-Gemeinschaft ge-
worden. Wenn es mal schwierig wur-
de im Marktumfeld, haben wir immer 
nach partnerschaftlichen Lösungen ge-
sucht und wir haben gemeinsam viele 
neue Ideen vorangetrieben. 

Christian Harste, Geschäftsführer der 
Dörken GmbH & Co. KG, Herdecke
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      DETAILLÖSUNGEN für Profis Seit mehr als 30 Jahren fertigt 
RAKU aus den verschiedensten 
Baumetallen intelligente Lösungen 
für viele Dachdetails.

Individuelle Beratung, sorgfältige 
Auswahl der Vorprodukte und lang-
jährige Erfahrung gewährleisten 
einen hohen Qualitätsstandard von 
Produkten und Service.

www.raku.de

 > Dehnungsausgleicher
 > Dachlüfter
 > Rohreinfassungen
 > Rinnenlaubschutz
 > Kiesleisten
 > Stoßverbinder
 > Rohrabzweige
 > Sonderwasserfangkästen
 > uvm. ...

chercher

SOFTZINC
Das Beste kommt auf’s Dach.

Schlauköpfe bauen auf Zukunft.
Seit mehr als 130 Jahren ist ISOVER Marktführer im Dämmstoffbereich.  
Damit das so bleibt, investieren wir kontinuierlich in Forschung und  
Entwicklung. Das Ergebnis sind herausragende Dämmstoffe und Systeme 
für höchste Umwelt ver träg lichkeit, idealen Wohnkomfort und perfekten 
Wärme-, Schall- und Brandschutz. Bauen Sie mit uns auf Zukunft.  
ISOVER. So wird gedämmt.

So wird gedämmt
Mehr Informationen unter 
www.isover.de

Die COBA und ISOVER G+H ver bindet 
seit mehr als 30 Jahren eine vertrauens-
volle und verbindliche Zusammenar-
beit, insbesondere im Steil dach markt.

Wir freuen uns auch weiterhin auf 
eine erfolgreiche, nutzbringende Zu-
sammenarbeit mit den Gesellschaftern 
der COBA und wünschen der Koope-
ration als auch allen Gesellschaftern 
eine erfolgreiche Zukunft und gute 
Geschäfte.

Andreas Müller, 
SAINT-GOBAIN ISOVER G+H AG

Magog Schiefer
Naturwerkstein für die anspruchsvolle Architektur

Seit Jahrhunderten ist Schiefer für Dächer 
und Fassaden von Kirchen, Burgen und 
Schlössern ein Werkstoff erster Wahl. Ein 
Naturbaustoff, der Gebäuden nicht nur 
dauerhaften Schutz bietet, sondern auch 
das Flair und die Ästhetik des Besonderen. 

MAGOG Schiefer bringt alle Eigenschaf-
ten mit, die einen Baustoff wertvoll ma-
chen. Er ist beständig gegen Frost, Hitze 
und Feuchtigkeit. Seine Langlebigkeit 
macht ihn höchst wirtschaftlich. Zu die-
sen qualitativen Vorteilen kommt die viel-
seitige Gestaltung. Er ist zeitlos, harmo-
niert mit anderen Materialien und passt 
zu allen Baustilen. Und er kennt keine 
Entsorgungsprobleme. Daher wird das 
edle Naturmaterial zunehmend in der 
modernen Architektur eingesetzt. 

Fredeburger Schiefer® zeichnet sich durch 
eine besonders lebendige Struktur und 
natürliche Farbnuancen aus. Er verleiht 
jedem Haus ein lebendiges Aussehen und 
einen individuellen Charakter. 

Die besondere Gefügestruktur des Fre-
deburger Schiefers® macht es möglich, 
Schieferplatten auch in sehr großen Di-

mensionen herzustellen. Das eröffnet 
Freiräume für die kreative Gestaltung – ob 
für Dächer, Fassaden oder für die Innenar-
chitektur. 

Neben den Produkten aus eigenem Vor-
kommen liefert MAGOG unter dem Na-
men MaSpaña® auch spanischen Schiefer 
sowie Farbschiefer aus Vorkommen welt-
weit. Dazu bietet das Unternehmen den 
gesamten Service und Produkte rund um 
den Schiefer. 

Qualität, Rohstoffsicherheit aus der größ-
ten deutschen Lagerstätte und Technolo-
gievorsprung machen das Unternehmen 
zu einem verlässlichen Marktpartner. Kun-
dennähe, Individualität und soziale Ver-
antwortung sind Werte, die MAGOG als 
mittelständisches Familienunternehmen 
seit den Anfängen pflegt und lebt.
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15 
Jahre
Qualität

Über

45 Jahre COBA: wir gratulieren herzlich.

ESSsystem ist unser Baukasten von auf- 
einander abgestimmten Produktlösungen. 
Ganz gleich, für welche Anforderungen — 
alle ESSMANN Komponenten lassen sich 
dank der durchgängigen Modularität zu 
individuellen Gesamtsystemen kombinie-
ren. Ein schnelles Nachrüsten ist damit 
jederzeit möglich. Alle Produkte erfüllen 
zudem die höchsten Standards hinsicht-
lich Sicherheit, Effizienz und Qualität.

www.essmann.de

Innovative Systemlösungen. Modulare Produkte. Ausgezeichneter Service. 
Seit den frühesten Anfängen arbeitet ESSMANN als starker Partner nach 
diesem Qualitäts- und Innovationsanspruch erfolgreich mit der COBA zu-
sammen. Gemeinsam werden neue Standards für Licht-, Luft- und Sicher-
heitssysteme auf dem Flachdach und in der Fassade gesetzt.

ESSsystem: Die perfekte 
Kombination erweiterbarer 
Komponenten.

Mit ESSservice bieten wir Ihnen eine ein-
zigartige Servicekette, die von innovativen 
Planungs- und Konfigurationstools bis hin 
zur schnellen Hilfe im Störungsfall reicht. 

ESSplanhp unterstützt Sie bei der Aus-
wahl und Konfiguration der ESSMANN 
Lichtkuppeln und des passenden Zube-
hörs, damit alles perfekt zusammenpasst.

ESSservice: Die intelligente 
Kombination innovativer 
Serviceleistungen.

EINFACHER konfigurieren.

Unternehmen der ESSMANN GROUP.

Eternit: Vorsprung durch Innovation

Die Eternit AG ist ein führender Hersteller 
von Qualitätsprodukten für die energie-
effiziente Gebäudehülle. Das Portfolio 
umfasst Produkte und Systeme für Dach 
und Fassade. Mit Dachplatten und Well-
platten aus Faserzement, Dachsteinen, 
Photovoltaiksystemen, Dämmelementen 
und Folien bietet Eternit Qualität und 
 Sicherheit für das geneigte Dach. Für die 
vorgehängte hinterlüftete Fassade hat das 
Unternehmen kleinformatige Faserze-

Anlässlich des Jubiläums der COBA 
möchte Eternit Danke sagen für die 
lange währende, partnerschaftliche 
und fruchtbare Zusammenarbeit! 
Eternit freut sich darauf, auch in den 
kommenden Jahren mit hohem Qua-
litätsanspruch gemeinsam Zukunft 
zu gestalten. 

In diesem Sinne: Herzliche Glück-
wünsche zum 45. Geburtstag!

Eternit-Vorstand Udo Sommerer

mentplatten, großformatige EQUITONE 
Fassadentafeln und CEDRAL Fassaden-
paneele im Programm. 

Die große Bandbreite an Formaten, Far-
ben und Oberflächen eröffnet vielseitige 
Gestaltungsmöglichkeiten: für Ein- und 
Mehrfamilienhäuser, Büro- und Gewerbe-
bauten, Museen, Kitas, Schulen und Uni-
versitäten sowie landwirtschaftliche Nutz-
bauten – mit Faserzement made in 
Germany.

Ein flächendeckender Außendienst und die 
individuelle und qualifizierte Beratung 
vor Ort sind für Eternit entscheidende Kri-
terien im Dialog mit dem Handel, mit Ver-
arbeitern und Planern. Mit Produkt- und 
Systeminnovationen rund um die energie-
effiziente Gebäudehülle leistet Eternit 
nicht nur einen Beitrag zum Klimaschutz, 
sondern liefert zukunftsweisende Lösun-
gen, wie zum Beispiel beim Deutschen 
Pavillon auf der EXPO 2015 in Mailand.

Klassische Formensprache neu interpretiert: 

„Das Wohnhaus K“ mit Eternit Linumdeckung 

an Dach und Fassade lebt vom Spiel mit den 

Gegensätzen.
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VEDAG – aus Tradition zukunftsorientiert.

Abdichten aus Erfahrung:  

Seit 1846 stehen wir für  
hochwertige Bitumenbahnen.

Effektivität:  

Mit modernsten Anlagen produzieren  
wir hohe Qualität zu fairen Preisen.

Abdichten mit System:  

Unsere Produkte sind  
einfach und effektiv zu verarbeiten.

HAGEL-
SCHUTZ

DURCH-
SICHT

HITZE-
SCHUTZ

HIGHLUX® Vertica StegplatteMARLON® Premium Stegplatte MAKROLON® IQ Relax Stegplatte

HIGHLUX® Perle WellplatteMARLON® CS Diamond Wellplatte HIGHLUX® Sunstop Wellplatte

Die Hitze lässt sie kalt
Die MAKROLON® IQ Relax Stegplatte redu-
ziert die Sonneneinstrahlung im Sommer 
und sorgt für Wärmedämmung im Winter.

Angenehme Kühle
Unter dem Dach einer HIGHLUX® Sunstop 
heizt sich die Luft bis zu 50 % weniger auf. 
Das Auto im Carport bleibt deutlich kühler.

Ungetrübter Durchblick
HIGHLUX® Vertica Stegplatten, mit fast 
10 cm Stegabstand, bieten die ultimative 
Durchsicht. Mehr Licht geht nicht!

Dauerhaft brillant
Die HIGHLUX® Wellplatte in edler Perlstruktur 
ist bestens für den Außen einsatz geeignet - 

Stark gegen Naturgewalten
MARLON® PREMIUM Stegplatten trotzen 
 jedem Hagelschlag. Das garantieren wir. 
Uneingeschränkt für 10 Jahre!

Ganz schön sicher
Der MARLON CS Diamond ist das Wetter 
egal. Auf die Hagelfestigkeit und Witterungs-
beständigkeit geben wir 10 Jahre Garantie. 

HAGEL-
SICHER

GARANTIERT

HAGEL-
SICHER

GARANTIERT

www.wilkes.de

Für jedes Wetter und jede Anforderung
Hochwertige Kunststoff e für Dach und Fassade

Ich kaufe gern im COBA-Fachhandel!
Service wird hier großgeschrieben. Ob Abkantungen, Fassadenzuschnitte oder 

Sonderwünsche des Bauherrn – mein COBA-Fachhändler 
findet immer die passende Lösung. Auch wenn’s auf der 

Baustelle mal „klemmt“: die kümmern sich!

gg
Service wird hier großgeschri

Sonderw
findet 

Das Dach ist unser Zuhause

Die Dachziegelwerke Nelskamp (gegr. 
1926 in Schermbeck/NRW) sind einer 
der führenden deutschen Hersteller harter 
Dachbaustoffe. Kurze Entscheidungswege 
erlauben es dem Familienunternehmen, 
flexibel auf Marktanforderungen zu rea-
gieren. Teil der Unternehmensphilosophie 
ist die ständige Weiterentwicklung der 
Produkte unter ökologischen, technischen 
oder energetischen Aspekten. Dieses 
brachte regelmäßig Innovationen hervor:

Stets sauber, wie frisch gedeckt: Mit 
„Long life“ wurde eine Oberfläche ent-

Sechsmal in Deutschland: Die Produktion an mehreren Standorten stellt sicher, dass es keine Liefer-

Engpässe gibt und die Wege kurz bleiben.

wickelt, die besonders lange für ein sau-
beres Dach sorgt. 

Deutschland atmet auf: „ClimaLife“-Dach-
steine neutralisieren Schadstoffe aus der 
Luft. 

Großflächenziegel: Mit innovativen Pro-
duktionstechniken im Nibra-Werk (Groß 
Ammensleben) produziert Nelskamp Dach-
ziegel (zum Beispiel MS 5/DS 5), die be-
reits mit rund sechs Stück einen Quadrat-
meter Dachfläche decken. 

Energiedächer: Die Module des Heizsys-
tems „SolarPowerPack“ fügen sich harmo-
nisch ins Dachbild ein. Hocheffizient lie-
fern 2Power- und MS 5 2Power-Module 
sowohl Strom als auch Wärme. Für ein 
ästhetisches Dachbild sorgt die Photovol-
taik-Anlage MS 5 PV. 

Weitergedacht: Der Dachstick ist die 
neue Art der Windsogsicherung. Anstelle 
der üblichen Sturmklammern wird er am 
Dachziegel vormontiert und sichert jede 
Pfanne mit wenigen Handgriffen – ohne 
zusätzliches Werkzeug (verfügbar beim 
F 12 Ü-Süd).

Der Dachstick vereinfacht die Sturmsicherung: 

Eindecken, sichern – fest!
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≥ 9,5° (!)
≤ 90°

www.cambridgextreme.eu

Ein neuer Stern am Himmel – 
die Dachschindel der Zukunft: 
Cambridge Xtreme
Die Firma IKO Dachschindeln Vertrieb 
GmbH hat kürzlich die weltweit erste 
selbstklebende laminierte Dachschindel 
auf den Markt gebracht: 

„Cambridge Xtreme“

Bisher wurden Schindeln nur für Dächer 
mit Neigungen zwischen 15° und 85° 
empfohlen. Mit der neu entwickelten 
Cambridge Xtreme übertrifft man die 
Mindestneigung nun um mehr als 35 %! 
Die Schindel kann bereits bei flachen 
Dachneigungen ab 9,5 Grad eingesetzt 
werden, aber auch an Fassaden mit bis 
zu 90 Grad Dachneigung! Somit werden 
mit dieser Schindel eine Fülle neuer Ein-
satzmöglichkeiten eröffnet!

IKO’s beste Dachschindel überhaupt:
Für diese Schindel wurden die feinsten 
Granulate ausgewählt. Zum einen kreiert 
man damit ein sehr attraktives Aussehen, 
zum anderen bietet man einen langfristi-
gen Schutz für das Dach. Durch die Aus-

wahl des hochwertigsten Selbstklebebi-
tumens schützt man das Dach vor den 
schwersten Wind, Regen und Hagelstür-
men. 

Aus Überzeugung von der hervorragen-
den Qualität hat IKO Cambridge Xtreme 
mit einer 30-jährigen Materialgarantie 
und einer 15-jährigen Platinum-Garantie 
ausgestattet. Dieses Garantiesystem ist in 
der Branche einzigartig und herausra-
gend. 

Schlagworte für Cambridge XTREME:
· EXTREME SICHERHEIT!
· EXTREMER EINSATZBEREICH!
· EXTREME PLATINUM GARANTIE!

 
www.iko.de

www.cambridgextreme.eu

puren: Energieeffiziente Produkte setzen Zeichen und schaffen dauerhafte Werte
Energieeinsparung, Nachhaltigkeit und 
Energieeffizienz sind schon seit der Fir-
mengründung vor fast 50 Jahren in der 
Unternehmensphilosophie der puren 
gmbh verankert. Mit Stammsitz in Über-
lingen und weiteren bundesweiten Pro-
duktionsstätten und Vertriebsniederlas-
sungen zählt puren zu den führenden 
Unternehmen der Polyurethan-Hart-
schaum-Industrie.

Besonders im Bauwesen – als hochleis-
tungsfähige Dämmelemente für Neubau 
bis hin zur Passivhausbauweise als auch 

für Gebäudesanierungen, für Ein- und 
Mehrfamilienhäuser, Gewerbe-, Indus-
trie- und Kommunalbau können puren 
Produkte ihre Energieeffizienz voll aus-
spielen. Das Produktprogramm für Bau-
Anwendungen umfasst Dämmelemente 
und -systeme für Steil- und Flachdächer, 
Wände, Decken und Böden. Zu den pu-
ren Spezialitäten gehören etwa vollflächi-
ge Aufsparrendämmsysteme für wärme-
brückenfreie und energetisch optimierte 
Steildächer, aber auch beispielsweise sog. 
Gefälledämmsysteme für eine sichere 
Wasserführung auf Flachdächern. 

Besonders zeichnet puren auch ein ein-
zigartiger, nachhaltiger Werkstoffkreislauf 
aus, welcher die Nutzung von Produk-
tionsreststoffen als auch die Wiederver-
wertung der Dämmstoffe aus Rückbau im 
Rahmen der Fertigung hochwertiger Funk-
tionswerkstoffe der purenit-Produktfami-
lie enthält.
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EMDATEC GmbH – Ihr Hersteller für 
Steil- und Flachdachprodukte 
Auf weitere sympathische Jahre.

Vom ersten Handelsgeschäft aus Emsdet-
ten hin zum europaweit exportierenden 
Dachzubehör Hersteller – dazwischen 
liegen viele Jahre mit wegweisenden Ent-
scheidungen und vielen technologischen 
Meilensteinen. Wir verstehen den Begriff 
»Handel« noch als das was es ist – die 
Wünsche und Vorstellungen jedes einzel-
nen Kunden zu berücksichtigen und die 
optimalen Lösungen zu finden. Im Jahr 
2010 haben wir unsere Produktion und 
die Herstellung von »Private Label« Dach-
zubehörprodukte ausgeweitet. Wir ent-
schlossen uns für einen Neubau für die 
mittlerweile acht Produktionslinien. Am 
01.11.2011 haben wir den Betrieb in der 
Gutenbergstraße 23 in Emsdetten aufge-
nommen. Heute haben wir über 28 Ange-
stellte und Kunden in ganz Europa. Nicht 

zuletzt getreu dem Motto: »Vergiss nie-
mals wo du herkommst«, verstehen wir 
die Wertschöpfung und den Erfolg unserer 
Geschäftstätigkeit noch heute in einem 
umfassenden Sinne und messen uns nicht 
nur an finanziellen Kennzahlen. Seit 2014 
produzieren wir nach den neusten tech-
nologischen Verfahren dampfdiffusionsof-
fene Unterspannbahnen in unserem Werk 
II in Emsdetten.

Wir bedanken uns in diesem Rahmen 
speziell bei der COBA für die erfolgreiche 
und sympathische Zusammenarbeit über 
viele Jahre. Das EMDATEC-Team.

Noch mehr Informationen von den 
COBA-Vertragslieferanten
… finden Sie auf unserer Serviceseite mit Links zu Berech-
nungsprogrammen und Planungshilfen der Industrie

Schauen Sie gleich mal rein: www. coba-
osnabrueck.de, dort auf den Menüpunkt 
„Sortiment“ und dann auf „Service“ kli-
cken. Sie kommen von dort aus per 

Klick auf das Lieferantenlogo direkt zu 
dem benötigten Berechnungstool, ohne 
erst bei Google & Co. danach zu su-
chen.

Ich kaufe gern im COBA-Fachhandel!
Die Mitarbeiter dort sind gut ausgebildet und werden 

 regel mäßig geschult. Auch bei komplizierten 
Aufträgen werde ich hier  fachkundig beraten. 

Die kennen sich einfach aus!
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Mit innovativen Dämmstoffen Dächer gestalten.
// Jetzt mit 5 Standorten für noch mehr Kundennähe!



Qualität • Sicherheit • Design

Heuel und Söhne GmbH
Am Lindhövel 3• 59846 Sundern-Hachen

Tel.: +49 (0) 29 35 / 96 66-0 • Fax: +49 (0) 29 35 / 96 66-60
Internet: www.heuel.de • E-Mail: info@heuel.de

Es geht auch anders! Bei der Aluminium-Gießerei Heuel 
& Söhne umfasst das Fertigungs-
programm über 1.800  Artikel aus 
Aluminium.

Das Augenmerk liegt auf der Pro-
duktion von hochwertigen Dache-
lementen. Wir gehören zu den 
marktführenden Herstellern von 
Dachtritt- und Schneefangsyste-
men sowie Rettungs- und War-
tungswegen. Die breitgefächerte 
Produktpalette kommt außerdem 
in der Rehatechnik, der Leuch-
tenindustrie, im Zaunbau und in 
der Verbindungstechnik zum Ein-
satz. Ein weiterer Bereich ist der 
spezielle Kundenguß. 

Die Fa. Heuel gratuliert der COBA 
zum 45-jährigen Jubiläum und 
freut sich weiterhin auf eine gute 
Zusammenarbeit.“

Dachtrittsysteme Schneefangsysteme Dachwegesysteme

Sita Bauelemente GmbH – 
damit es auf dem Flachdach gut läuft

Zukunftsorientierte Qualität setzt sich 
durch. Das beweist Sita seit 1976. Mit 
 hohem Anspruch wird produziert, was 
der Markt braucht: Innovative, geprüfte 
und zertifizierte Entwässerungs- und Lüf-
tungssysteme, die ganz praktische Ant-
worten auf die Wünsche der Anwender, 
Planer und Handelspartner geben. Wenn 
Spezialisten-Rat gefragt ist, haben die 
 Experten der Sita immer eine kluge Pro-
blemlösung. Ganz nach der Devise: „In-
dem wir unsere Kunden erfolgreich ma-
chen, können wir unseren eigenen Erfolg 
nicht vermeiden.“

Ein Meilenstein in der Unternehmens-
geschichte war 2009 der Umzug in den 
neuen Verwaltungs- und Werkskomplex 
im AUREA Gewerbe- und lndustriepark. 
Auf 16.000 Quadratmetern entstand 
eine 3.300 Quadratmeter große Produk-
tions- und Lagerhalle mit angegliedertem 

700 Quadratmeter großem Verwaltungs-
gebäude und Platz für Expansion. Über 
die neue Autobahnabfahrt Herzebrock-
Clarholz ist das Firmengelände logistisch 
gut angebunden. 

Qualität „made in Germany“ kommt aus 
Rheda-Wiedenbrück. Neubau oder Sa-
nierung, Flachdachentwässerung oder 
Entlüftung, Druckströmungs-, Freispiegel- 
oder Notentwässerung, Balkon- und Ter-
rassenentwässerung oder Drainage? Als 
zertifiziertes deutsches Unternehmen lie-
fert Sita sichere, normgerechte Produkt- 
und Systemlösungen – und in jedem Pro-
dukt ein Stück Zukunft. 

In jedem Sita Gully steckt die Erfahrung von mehreren Millionen 
produzierter Produkte – und immer eine gute Idee. 

Ich kaufe gern im COBA-Fachhandel!
Die meisten Produkte, die ich für meine Baustellen brauche, 

sind dort im Lager vorrätig. Ich kann fast alles 
sofort mitnehmen. Die haben’s einfach da!
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Dämmstoffkompetenz aus NRW
Kompetente Partner des Bedachungshandels

www.thf-daemmstoffe.de          www.daemmtherm.de

-

Das bieten wir Ihnen:

-
-

Quelle: DOW

Ich kaufe gern im COBA-Fachhandel!
Der Lieferservice ist eine Klasse für sich. Pünktlich, zuverlässig 
und präzise. Da kann die Baustelleneinfahrt noch so 
schmal sein. Die Fahrer haben’s einfach drauf!

Pünktlich, zuverlässig Pünktlich, zuve
hrt noch so 

drauf!

Kreativ: Charakterstarke Ziegelmodelle, hoch-
wertige Oberfl ächen, ausdrucksvolle Farben

Natürlich: Ton – die einmalige Verbindung der 
4 Grundelemente Erde, Wasser, Luft und Feuer – 
traditionsreich und zukunftsweisend

Langlebig: 30 Jahre Garantie auf alle 
Laumans-Ton-Ziegel-Produkte 

Wertvoll: Beste Rohstoffe und modernste 
Fertigungsprozesse für unvergleichliche 
Premiumqualität 

Praktisch: Für Sanierungen, Renovierungen 
und Neueindeckungen ab 12° Dachneigung

Schnell: Verlegevorteile durch variable Deck-
längen und großformatige Supra-Modelle

Vollkeramisch: bis ins Detail – umfangreiches 
Zubehörprogramm für alle Funktionsbereiche

MULDENVARIABEL IDEALVARIABEL
TIEFASUPRA® TIEFA 2000TOP®

RHEINLANDVARIABEL
HOHLPFANNE IDEALSUPRA®

TIEFA XLTOP®

Ob ehrgeiziges architektonisches Projekt oder wirtschaftliches Bauvor-
haben – mit original Laumans-Tondachziegeln legen Sie immer richtig. 
Optisch vollendet – technisch perfekt.

Die App für‘s Dach: 
MYROOF® by Laumans
Dach-Projekte visualisieren: 
Kostenfrei für iPad und PC.
myroof.laumans.de 

Gebr. Laumans GmbH & Co. KG, Telefon: + 49  21 57 14 13 0, info@laumans.de, www.laumans.de

DIE FREIHEIT DER VIELFALT

   Fühl´ den 
Unterschied!

    Die matt-satinierten
TRENDGLASUREN

TRENDGLASUR.de
ACHTUNG MATT

45 JAHRE 

COBA!

Orangefarbene 

Glückwünsche 

aus dem Hause 

Laumans

RHEINZINK gratuliert zu 45 Jahren

RHEINZINK steht für Titanzink – Made in 
Germany. Einsatzgebiete des RHEINZINK-
Titanzinks sind Dachentwässerungssyste-
me, Dachdeckungen, Fassadenbekleidun-
gen und architektonische Details, wie 
Gauben, Giebelflächen oder Mauerabde-
ckungen. RHEINZINK ist in vier Produkt-
linien erhältlich:
Insgesamt vier Produktlinien bieten für 
jede Anforderung die richtige Lösung. Die 
Produkte der PATINA LINE haben eine 
natürliche Oberfläche – keine Beschich-
tung oder Phosphatierung. Sie benötigen 
daher keine regelmäßige Reinigung. Im 
Laufe der Zeit bildet sich eine blaugraue 
bzw. schiefergraue Schutzschicht – die 
Patina. Besonders wichtig sind die selbst-
heilenden Eigenschaften dieser Patina, die 

selbst etwaige Kratzer im Laufe der Zeit 
vergessen machen.

Die PROTECT LINE ist für den Einsatz in 
allen Klimazonen entwickelt. Die trans-
parente Schutzschicht hält auch den 
widrigsten Umwelteinflüssen stand. Die 
besondere Gestaltungsvielfalt ermöglicht 
die COLOR LINE. Unser Titanzink in na-
hezu unbegrenzter Farbvielfalt. Für Innen-
räume und Möbeldesign bieten wir opti-
male Lösungen mit der INTERIEUR LINE.
Sie wollen sich selber von RHEINZINK 
überzeugen? Fragen Sie bei Ihrem COBA-
Fachhändler nach RHEINZINK-Titanzink!

RHEINZINK und die COBA-Gruppe – eine verlässliche Partner-
schaft von Beginn an!
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Saubere 
Arbeit. 
Für Spengler.
Paslode IM45 GN.  
Der erste Impulse  
Haften-Coilnagler.

Sauberes Ergebnis  
– keine Kunststoff- 
reste auf dem Dach  
oder unter dem  
Nagelkopf

Länger Nageln ohne  
Nachladen – 
jetzt 125 Nägel im Coil

Beidseitiges Befestigen  
– dank langer Nase  
bis 28 mm Höhe rechts  
oder links vom Falz 

Mehr Infos unter www.itw-paslode.de

GRÜN GmbH

Seit 1919 entwickelt und produziert die 
Grün GmbH zuverlässige und innovative 
Spezialmaschinen und Sicherheitsanwen-
dungen für die Bauindustrie.

Angefangen bei Produkten für den Dach-
deckerbedarf kamen sehr schnell die Seg-
mente Straßenbau und -markierung und 
– im Zuge eines sich verstärkenden Be-
wusstseins für Arbeitssicherung und Ar-
beitssicherheit – innovative Lösungen zur 
Absturzsicherung bei Arbeiten am Bau, an 
Dach und Fassaden, hinzu.

Jüngster Geschäftsbereich der Grün GmbH 
ist die Steuer- und Regelungstechnik für 
die Industrie.

Innovative Spezialmaschinen für Dach, Bau und Straße

„... damit das Wasser draußen bleibt!“

GEORG BÖRNER arbeitet als inhaber-
geführtes Unternehmen seit 1882 daran, 
Dächer dicht zu machen und Bauwerke 
vor Feuchtigkeit zu schützen.

Als führender international aktiver Her-
steller von Abdichtungssystemen zählt das 
Unternehmen heute zu den Technologie-
führern der Branche. Wir sind ein verläss-
licher Industriepartner für Handel und 
Verarbeiter gleichermaßen, mit Produk-
ten, die seit Jahrzehnten für Wertbestän-
digkeit und Umweltfreundlichkeit stehen. 

Immer mit eigenem Labor an Produktver-
besserungen arbeitend haben wir die 
Branche maßgeblich mitgestaltet und un-

sere Produktwelt über viele Jahre hinweg 
zu dem gemacht, was sie heute ist:
Eine qualitativ hochwertige, funktionale, 
langlebige aber auch ökologische Lösung 
für die Abdichtung von Bauwerken. Mit 
einer großen Bandbreite von Gestaltungs-
möglichkeiten und Einsatzbereichen.

Die stabile Zusammenarbeit mit COBA 
und deren Gesellschaftern ist seit vielen 
Jahren ein fester Bestandteil unserer Ar-
beit. Dafür danken wir allen Mitarbeitern/
-innen und Gesellschaftern der COBA, 
gratulieren herzlich zu dem 45-jährigen 
Jubiläum und hoffen auf weitere gute Jah-
re der Zusammenarbeit.

Bitumenbahnen, die dicht halten!
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Mit einem hochwertigen Sortiment für jeden Bedarf, kompetenter 

Beratung vor Ort und passgenauen Lieferzeiten steht für uns jeder 

Kundenwunsch im Vordergrund.

Erfahren Sie mehr auf www.wienerberger.de

„Ich bin Baustoffhändler
und stehe zu meinem
Wort. Mit Wienerberger
kann ich zuverlässige
Aussagen treffen.
Das zahlt sich aus.“

Sie sehen ein Dach? 
Er sieht ein Qualitätsversprechen. 

Dachlösungen



LAMILUX - LEADING IN 
INNOVATION AND DESIGN

TECHNOLOGIE UND DESIGN FÜR DIE ZUKUNFT DES BAUENS
Für LAMILUX ist der bewusste Umgang mit Energie 
und dessen Bedarfsreduzierung das zentrale Thema 
in der Zukunft des Bauens. Tageslichtsysteme tragen 
Licht, Luft und Wärme in Gebäude und schaffen so 
eines der breitesten und wertvollsten Potenziale, 
gegebene Energien effektiv und intelligent zu managen. 
Ob der Einfall und die Lenkung des Tageslichts durch 
eine Vielzahl an Verglasungsmöglichkeiten, die 

automatisierte Regulierung des solaren Wärmeeintrags 
durch Sonnenschutz- und Verschattungssysteme, 
die natürliche Be- und Entlüftung durch steuerbare 
Klappensysteme, die hochisolierende Systemdämmung 
der Konstruktionen oder die Integration von Photovoltaik- 
und Solaranlagen – bei LAMILUX bringt man dies 
auf eine griffige Formel: „CI-Energy – Intelligentes 
Energiemanagement mit Tageslichtsystemen“.

SPAREN SIE ENERGIE
mit hohem Tageslichteinfall und natürlicher Be- und 

Entlüftung durch integrierte Klappensysteme 

BEWAHREN SIE ENERGIE 
mit thermisch getrennten Konstruktionen und 

innovativen Verglasungssystemen

STEUERN SIE ENERGIE  
mit intelligenten Steuerungen und Automationen für 

Lüftung, Sonnenschutz und RWA

GEWINNEN SIE ENERGIE  
mit hocheffi zienten PV-Anlagen

LICHTKUPPELN | FLACHDACHFENSTER | LICHTBÄNDER |GLASDACHKONSTRUKTIONEN  | RWA  | GEBÄUDEAUTOMATION

LAMILUX HEINRICH STRUNZ GMBH  
Postfach 15 40 | 95105 Rehau

Tel.: 0 92 83/5 95-0 |  information@lamilux.de | www.lamilux.com

OBJEKT: THIER-GALERIE DORTMUND

IVT – Produkte für Dach und Wand
Steildachtechnik, Befestigungstechnik, Flachdachtechnik

Bauteile für Dächer sind witterungs- und umweltbedingt erheblichen physikalischen und  
chemischen Einflüssen ausgesetzt – dabei lohnt es sich, vor allem auf Qualität zu achten.

Im Dachbereich gewährleisten nur hochwertige, perfekt aufeinander abgestimmte  
Qualitätskomponenten dauerhaften Schutz vor äußeren Einflüssen. Das IVT-Produktsortiment  
für Steildach- und Befestigungstechnik sowie Flachdachtechnik umfasst über  
3.000 hochwertige Produkte aus allen wichtigen Dachbereichen:

» Ausgereifte Produkte für ein zuverlässiges Steildach
» Rationelle Technik für eine sichere Montage
» Kombinierbare Befestigungstechnik für optimale Abdichtung

Weitere Infos & Produkte unter www.ivt.de

Ich kaufe gern im COBA-Fachhandel!
Top-Qualität, dazu kompetente Mitarbeiter 

und ein faires Miteinander – 
das zeichnet meinen COBA-Fachhändler aus. 

Hier habe ich ein gutes Gefühl!

Walzblei – Tradition trifft auf Innovation

Blei gehört zu den traditionsreichsten 
Werkstoffen an Dach und Fassade. Es ist 
extrem witterungsbeständig, langlebig und 
flexibel in der Verarbeitung. Die veredelten 
Walzblei-Produkte von Röhr + Stolberg 
sorgen zudem für eine perfekte Optik 
und Funktionalität am jeweiligen Objekt. 
Saturnblei ist der walzblanke Klassiker 
mit dem Güteschutzsiegel für garantiert 
höchste Qualität. Das innovative VENUS-
BLEI sorgt mit seiner speziellen Oberflä-
chenveredelung für eine dau erhaft schöne 
und edle Metalloptik ohne aufwendiges 
Patinieren. bleiPLUS mit der zinnbe-
schichteten Oberfläche überzeugt durch 
besonders gute Lötbarkeit und ein dauer-
haft schönes Ergebnis frei von störendem 
Bleiweiß. Die bleiCOLOR-Produktreihe 

passt sich mit seiner beidseitig farbigen 
Beschichtung perfekt an die jeweilige 
Dachlandschaft an. Mit der selbstkleben-
den Variante bleiCOLOR-SK ist eine be-
sonders schnelle und einfache Montage 
möglich. bleiCOLOR-First-Grat wurde 
speziell für die Abdichtung von First- und 
Gratsteinen entwickelt. Sämtliche Pro-
dukte aus der bleiCOLOR-Reihe sind in 
ziegelrot, schwarzgrau, braun und rot-
braun und auf Anfrage in weiteren Farben 
erhältlich. Viele Walzblei-Produkte sind 
auch plissiert lieferbar. Infos unter www.
roehr-stolberg.de

28

einen COBA-Fachhändler aus.
be ich ein gutes Gefühl!



Wir machen die Welle!

Lübke baumetal GmbH, Cäcilienstraße 3, D-59759 Arnsberg-Hüsten
Tel.: +49 (0) 2932 – 90280-0 • Fax:  +49 (0) 2932- 90280-8   

Lübke Welle Typ 03

®

Sicherheit für Generationen

Planung und Beratung für Dachsysteme und Bauwerksabdichtung

Tonangebend

Die ERLUS AG gehört zu den führen-
den Herstellern von Tondachziegeln und 
Schornsteinsystemen in Deutschland. Für 
Baustoff-Fachhandel, Architekten, Planern 
und Verarbeitern gilt ERLUS seit jeher als 
zuverlässiger Partner, der viele kostenlose 
Service-Dienstleistungen zur Verfügung 
stellt, wie den Windsog- und Schnee-
schutzrechner, den Wärme-Wegweiser 
sowie die neue ERLUS Profi-App für den 
Dachprofi. 

Ein über 100-jähriger Erfahrungsschatz mit 
den natürlichen Rohstoffen Ton und Lehm 
bildet die Basis für die hochwertigen Edel-
keramik-Produkte, die der Mittelständler 
ausschließlich hierzulande produziert. Zu-
dem legt das Unternehmen großen Wert 
auf die stetige Weiterentwicklung der Fer-

tigung seiner Baustoffe. Mit Erfolg: Den 
Herausforderungen an ein modernes Haus 
kann die ERLUS AG eine zuverlässig hohe 
Produktqualität entgegensetzten. 

So zeichnen sich Tondachziegel und Zu-
behör durch eine außergewöhnlich hohe 
Solidität aus. Damit lassen sich Dächer 
optimal gegen Hagelschlag, Wind, Regen-
fälle und Schneemassen schützen. Mit sei-
nen Schornsteinsystemen aus Edelkeramik-
Muffenrohren ist ERLUS Technologie 
führend und ermöglicht ein flexibles Hei-
zen mit allen Brennstoffarten. Das Lüf-
tungsnetzwerk ERLUS ViaVento sorgt zu-
dem für ein angenehmes und gesundes 
Raumklima. 

Für 45 Jahre gibt es von uns etwas auf’s Dach!
Der Aufstieg des Familienunternehmens 
Enke begann 1924 mit einem Aufsteiger. 
Unser Firmengründer Johannes Enke hatte 
es sich zum Zeitvertreib gemacht, auf die 
Industriedächer seiner Heimatstadt Düs-
seldorf zu klettern. Die maroden Dächer 
brachten ihn auf eine bis heute erfolgreiche 
Idee: Er gründete das Enke-Werk in Düssel-
dorf und belieferte Dachdecker mit qualita-
tiv hochwertigen Produkten zur Dachsanie-
rung. Eine Leidenschaft, die die COBA seit 
45 Jahren mit uns teilt. Unter dem Dach der 
COBA haben sich über 30 inhabergeführte 
Fachhandelsunternehmen organisiert, um 

dem Handwerk die besten Baustoffe zu 
vernünftigen Konditionen anzubieten. Für 
die COBA wie für Enke stehen Qualität 
und Kundenorientierung an oberster Stelle. 
Denn für inhabergeführte Unternehmen 
gibt es kaum etwas Wichtigeres als eine in-
takte Kundenbeziehung. Nur aus zufriede-
nen Kunden entsteht ein Geschäft, das sich 
über Jahrzehnte hält. Deshalb wünschen 
wir der COBA für die nächsten 45 Jahre 
weiterhin die höchste Kundenzufrieden-
heit. Das ist gut für die COBA, das ist auch 
gut für uns. In diesem Sinne: Herzlichen 
Glückwunsch zum Geburtstag! 
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www.enke-werk.de
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SPAX – „Made in Germany“
Von uns garantiert, 

vom TÜV zertifi ziert.

SPAX – Jetzt mit „Zertifi ziertem Herkunftsnachweis“.

Unser Markenprodukt SPAX ist rund um den Globus in der bekannten grünen 

Verpackung zu kaufen, auf der schon im Adressfeld die Herkunft genannt ist: 

Ennepetal – Firmensitz und Produktionsstandort. Und genau hier wurde in ei-

nem aufwendigen Prüfverfahren vom TÜV die Zertifi zierung „Made in Germany“ 

für Schrauben der Marke SPAX vorgenommen.

SPAX International ist und bleibt dem Standort Deutschland verbunden und 

garantiert gerade dadurch seinen Kunden mit der Marke SPAX ein hohes Maß 

an Sicherheit, Qualität und Kontinuität.

SPAX – „Made in Germany“

Dächer, die verschönern und schützen. Unsere 
Dachsteine sowie das vielseitige Produktsorti-
ment von Benders bieten Ihnen dauerhaften 
Schutz und Sicherheit. Qualität, die unabhängig 
ausgezeichnet und zertifiziert wurde. Haltbar, 
widerstandsfähig und witterungsbeständig. Wir 
leben unsere Produkte. Leben Sie mit. Sichern 
Sie sich jahrelange Tradition und Klasse!

EIN DACH VON BENDERS
Vielfalt an Farben, Formen und Zubehör

FÜR BLE IBENDE WERTE

Benders Dachstein GmbH
www.benders.se

info.de@benders.se

Benders - Das komplette Dach!

Ich kaufe gern im COBA-Fachhandel!
Vertrauen spielt für mich im Geschäftsleben eine 
wichtige Rolle. Auf meinen COBA-Fachhändler 
kann ich mich verlassen. Er steht zu seinem 
Wort und ist für mich ein fairer Partner!

LORO-X Dachentwässerungssysteme 
komplett aus einer Hand
„Unternehmerisches Wirken besteht be-
kanntlich darin, Markterfolg versprechen-
de Ideen zu finden, Menschen und Sach-
mittel für ihre Verwirklichung zu gewinnen 
und mit ihnen den Marktkampf des auf 
ewigen Bestand hin angelegten Unterneh-
mens zu meistern.”

Karl Heinz Vahlbrauk, 

Gründer des LOROWERKES

Seit der Gründung 1954 und mittlerweile 
in der 4. Generation steht bei LORO die 
ganzheitliche Betrachtung des Unterneh-
mens, seiner Mitarbeiter und seiner Pro-
dukte eingebettet in ein herausforderndes 
marktwirtschaftliches Umfeld im Vorder-
grund. Am Standort des LOROWERKes 
in Bad Gandersheim arbeiten Forschung, 
Entwicklung, Produktion, Vertrieb und 
Service Hand in Hand zusammen.

Ständige Forschung und Entwicklung sind 
die Basis für neue Technologien und Pro-
dukte. Die Betrachtung der Systemform 
des kompletten (Dach-)Entwässerungssys-
tems ist unverzichtbar für die zuverlässige 
Systemleistung. LORO ist als Entwickler 
und Produzent von Abläufen, Rohren und 
Formteilen in der Lage, dem Kunden zu-
verlässige Komplett-Systeme mit sicherem 
Leistungsnachweis zu liefern.

Zahlreiche europäische Patente und die 
aktive Mitarbeit in diversen Normungs-
ausschüssen unterstreichen die Kompe-
tenz von LORO ebenso wie das TÜV-zer-
tifizierte Qualitätsmanagementsystem des 
LOROWERKes. 

Durch Zuverlässigkeit, Qualität und tech-
nologisches Know-How auf höchstem 
 Niveau ist das „Familienunternehmen 
LORO” seit über 60 Jahren für Planer, 
Architekten, Handwerker und alle Part-
ner im Bauwesen der vertrauensvolle An-
sprechpartner in allen Fragen rund um die 
Regenentwässerung.

Bestehende Produkte werden durch kon-
tinuierliche Verbesserung weiter auf die 
Bedürfnisse unserer Kunden optimiert.
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